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Аннотация 

В работе представлены результаты оценки экологического состояния парка имени Ленина, 

расположенного в г. Новороссийске. Представлены данные по плотности почвы в разных частях 

исследуемого объекта, а также проведена описательная характеристика растительного покрова и 

животных парка. 

Abstract 

The results of the assessment of the ecological status of the park named after Lenin, located in Novorossiysk 

city, аre presented in the article. Data about soil density in different parts of object of study, as well as descriptive 

characteristics of the vegetation cover and animals of the park are presented. 

Ключевые слова: парк, плотность почвы, растительный покров, животный мир, антропогенное 

воздействие. 

Keywords: park, soil density, vegetation cover, wildlife, anthropogenic impact. 

 

ɺʚʝʜʝʥʠʝ. Парки – предназначенные для от-

дыха открытые озелененные территории. Как пра-

вило, они содержатся государством и предоставля-

ются для отдыха всем желающим. Парки – это 

участки земли для прогулок, отдыха и игр с есте-

ственной или посаженной растительностью, алле-

ями и т. д. Иными словами, парки культуры и от-

дыха – это социально-экономическая модель город-

ской системы социального обслуживания 

населения. 

На сегодняшний день, проблема состояния и 

развития парков является актуальной. Большое 

внимание уделяется вопросам модернизации, улуч-

шения городских парков и разрабатываются про-

екты реконструкции парковых зон. Основной зада-

чей строительства нового или реконструкции суще-

ствующего парка является создание контрастной по 

отношению к городу архитектурно-художествен-

ной обстановки. Тишина, чередование открытых и 

затененных пространств, живописные группы дере-

вьев и кустарников на фоне газонов, органически 

включенные в этот природный комплекс, оказы-

вают положительное влияние на нервную систему, 

настроение и самочувствие посетителей.  

Целями деятельности городских парков явля-

ются создание условий для массового, активного и 

содержательного отдыха жителей города, а также 

создание условий для отдыха и обеспечение горо-

жан услугами организаций досуга.  

В функции городских парков культуры и 

отдыха входит: 

– организация доступа к культурно-досуговым 

услугам для всех социальных слоев населения, в 

том числе работа с малообеспеченными семьями и 

людьми пенсионного возраста;  

– создание условий для деятельности и 

доступности для населения спортивных объектов, 

расположенных на территории парков; 

– создание условий для деятельности по 

организации и постановке театрализованных 

представлений, концертов и прочих сценических 

выступлений; 

– прокат инвентаря и оборудования для 

проведения досуга и отдыха; 

– эксплуатация стоянок для автотранспортных 

средств;  

– предоставление услуг торговли, 

организованной муниципальными предприятиями 

(мороженое, напитки);  

– предоставление услуг предпринимателям, 

работающим на территории парка (вывоз мусора, 

летний водопровод, уборка территории, 

озеленение, освещение, охрана торговых точек в 

зимнее время). 
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ʆʙʲʝʢʪ ʠ ʤʝʪʦʜʳ ʠʩʩʣʝʜʦʚʘʥʠʡ. В качестве 

объекта исследования был выбран парк имени 

Ленина, находящийся в центральной части города 

Новороссийска. Оценка экологического состояния 

парка проводилась в течение 3-х месяцев, в период 

с 1.06.2018 по 31.08.2018 года.  

Общая площадь исследованной территории со-

ставила 19840 м². Структура изучаемого ландшафта 

представлена в таблице 1. 

Таблица 1 

Инфраструктура парка 

№ п/п Зона ландшафта Площадь, м² 
Процент от об-

щей площади 

1 Кафе, памятник, фонтан, детская площадка, карусели 5170 26,1 

2 Дорожки с твердым покрытием 3800 19,2 

3 Грунтовые тропинки 2960 14,9 

4 Зеленые насаждения 7910 39,8 

Общая площадь 19840 100,0 

 

В результате исследования отмечено, что в со-

ставе изучаемого ландшафта преобладают зеленые 

насаждения (39,8 %) и, несмотря на месторасполо-

жение парка (в центре города), близость его к про-

езжим частям и постоянное антропогенное воздей-

ствие на него, парк пока еще не теряет своих ресур-

сов и нормально функционирует в системе человек 

– природа. 

Для оценки экологического состояния парка 

им. Ленина г. Новороссийска на его территории 

были выделены три типичных участка, на которых 

заложены пробные площадки: 

– 1-я пробная площадка (возле проезжей части, 

дороги); 

– 2-я пробная площадка (под деревьями); 

– 3-я пробная площадка (на полянке). 

На каждой из них отобрано по 30 проб почвы 

и определена ее плотность методом режущего 

кольца, а также проведено описание растительного 

покрова и отмечены представители животного 

мира. 

ʈʝʟʫʣʴʪʘʪʳ ʠʩʩʣʝʜʦʚʘʥʠʡ. Плотность почвы 

– это масса абсолютно сухой почвы ненарушенного 

сложения в единице объема. Полученные данные 

по плотности почвы, отобранной на типичных 

участках парка, были занесены в таблицу 2. 

Таблица 2  

Плотность почвы 

Место отбора проб почвы Плотность сложения почвы, г/см³ 

1-я пробная площадка (возле проезжей части, дороги) 1,39 ± 0,07 

2-я пробная площадка (под деревьями) 1,25 ± 0,05 

3-я пробная площадка (на полянке) 1,10 ± 0,05 

 

Результаты анализа показали наибольшую 

плотность сложения почвы на первой пробной пло-

щадке, что можно объяснить близким расположе-

нием автодороги и большим потоком людей, кото-

рые часто проходят по данной территории. 

На исследуемой территории были изучены ос-

новные преобладающие виды растений. Здесь про-

израстает порядком более 90 деревьев. Доминиру-

ющими видами являются: береза повислая, дуб че-

решчатый, клен остролистный, осина. Расстояние 

между деревьями в среднем около 7–13 м. Инфор-

мация по категориям состояния древесных видов и 

их описание представлены в таблице 3. 

Таблица 3 

Описание доминирующих древесных растений парка 

Количество 

деревьев, экз. 

Высота, 

м 

Диаметр 

ствола, м 

Диаметр 

кроны, м 

Жизненная 

форма 

Примечание Категория со-

стояние 

Береза повислая 

34 4,8 0,18 8 Фанерофиты 

Крона густая, сим-

метричная, прирост 

нормальный 

I – без призна-

ков ослабления 

Дуб черешчатый 

27 15,0 0,34 11 Фанерофиты 

Крона слабо ажур-

ная, прирост не-

много уменьшен 

II –ослабленные 

 

Также на исследуемой территории достаточно 

большое количество цветников, где в основном 

преобладают тюльпаны и розы. Имеются 

кустарники сирени и шиповника. Травянистый 

покров представлен разнотравьем. Преобладают 

такие виды, как: одуванчик, подорожник большой, 

клевер ползучий. Реже встречается свинорой 

пальчатый. 

Животный мир исследуемой территории 

представлен в основном разнообразием птиц, 

насекомых и млекопитающих животных. В парке 

обитают такие птицы, как: голуби, дятел черный, 

грач, ворона серая, скворец обыкновенный, 
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воробей, ласточка. Помимо птиц обитателями 

парка являются животные: еж обыкновенный, крот, 

мышь обыкновенная. Обилие их в парке не так 

велико, по крайней мере, в дневное время суток, так 

как на парк постоянно оказывается антропогенное 

воздействие и факторы окружающей среды.  

Помимо птиц и животных в парке отмечено 

большое разнообразие насекомых, которое пред-

ставлено бабочками (например, боярышница), ме-

доносными пчелами, осами, мухами, кузнечиками, 

комарами, муравьями и огромным количеством жу-

ков: майский жук, колорадский жук, жук-щелкун и 

др.  

Также было изучено антропогенное воздей-

ствие на парк. Большое количество людей в парке в 

летний период повлекло за собой соответствующие 

последствия: вытоптанные тропинки на газоне, со-

рванные с клумб цветы, механически поврежден-

ные ветви деревьев, обнаружен мелкий мусор на 

территории парка, что оказывает губительное воз-

действие как на растения, так и на почву. По обе 

стороны от парка расположены проезжие части, по 

которым ежесекундно передвигаются потоки ма-

шин, следовательно, выхлопные газы наносят вред 

и растительному, и животному миру. 

В целом состояние парка имени Ленина на 

данный момент соответствует действующим 

градостроительным нормам и правилам. Парк 

прекрасно функционирует и выполняет свою 

главную функцию: является природным и 

культурно-рекреационным городским 

образованием, организующим культурно-

досуговую и физкультурно-оздоровительную 

работу среди населения. 
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Аннотация  

В статье исследованы современные проявления институциональной трансформации деятельности 

корпораций по предоставлению информационных услуг. Обобщено структуру института деятельности 

корпораций по функциональным уровням. По результатам проведенного исследования установлено, что 

процесс институциональной трансформации деятельности корпораций по предоставлению информацион-

ных услуг находится в стадии становления, его формирование происходит стихийно и бесконтрольно. 

Abstract 

The article investigates modern manifestations of institutional transformation of the corporations' providing 

information services activities. The structure of the institute of corporations activity according to functional levels 

is generalized. According to the results of the study, it was found that the process of institutional transformation 

of the corporations' providing information services activities is in the stage of formation, its formation is sponta-

neous and uncontrolled. 

Ключевые слова: трансформация, корпорация по предоставлению информационных услуг, институ-

ция, развитие. 

Keywords: transformation, corporation providing information services, institution, development. 

 

Больше, чем любая другая организация, корпо-

рации являются первичными двигателями мировой 

экономики и представляют серьезную угрозу эко-

номической автономии национальным правитель-

ствам. Они находятся по всей карте мира и прояв-

ляются через различные режимы, контролирующие 

и координирующие транзакции в географически 

распределенных производственных сетях. Именно 

корпорации является одной из самых влиятельных 

структур и последствий глобализации. Благодаря 

слиянию и поглощению корпорации увеличились 

не только в размерах, но и в доходах, которые зача-

стую намного превышают доходы определенных 

государств. Сегодня корпорации являются более 

сильными, чем многие государства мира, стремя-

щихся контролировать их. В этом контексте целе-

сообразно формирование правил в глобальном мас-

штабе, особенно когда небольшие национальные 

правительства кажутся менее способными контро-

лировать эти корпорации. Из-за глобализации, но-

вых правил международной торговли, давления ин-

весторов и слабую государственную налоговую 

базу их положение на национальном уровне 

ослабло [1]. 

Так, например, корпорации соблюдают пра-

вила в «своих» странах, но злоупотребляют налого-

вым правом, правами человека, трудовым законо-

дательством и окружающей средой в других стра-

нах. Многие корпорации поддерживают низкий 

уровень природоохранных норм в странах с низким 

уровнем ВВП, в которых они работают. Корпора-

ции являются основными игроками в области вы-

бросов углерода, потерь биоразнообразия и загряз-

нения воды / воздуха. На сегодня остается не разра-

ботанной проблематика развития институтов 

регулирования деятельности корпораций на между-

народном уровне в информационную эпоху, по-

скольку такие проблемы, как отмывание денег, 

уклонение от уплаты налогов, сокрытие средств в 

оффшорных точках, спекуляция на валюте, могут 

обогатить несколько компаний, но подтолкнуть 

миллионы к бедности, а также привести к финансо-

вым кризисам. Известный ученый из Университета 

Колумбии Джеффри Сакс и Джозеф Стиглиц утвер-

ждали, что глобальный капитализм в его нынешнем 

виде неприемлем [2]. Поэтому анализ институцио-

нальной динамики регулирования деятельности 

корпораций на международном уровне имеет 

огромный интерес и практическую ценность. 

Конкретизация и закрепление принципов дея-

тельности корпораций уже сегодня происходит на 

уровне универсальных соглашений, заключаемых 

специализированными органами под эгидой ООН. 

Самым ярким примером такого документа является 

«Нормы, касающиеся обязанностей транснацио-

нальных корпораций и других предприятий в обла-

сти прав человека», принятые в 2003 году, здесь 

также содержатся ссылки на многие другие доку-

менты, существующие в данной сфере. Однако сей-

час институт деятельности корпораций развивается 
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в условиях природных механизмов экономики, пол-

ностью отвечая теории регуляции. Кроме того, 

нельзя не отметить, что сближению корпораций в 

широком смысле способствует еще одна глобаль-

ная направленность. Одна из основных тенденций 

современной системы международных экономиче-

ских отношений – рост роли межгосударственного 

инвестиционного сотрудничества. 

Целью статьи является определение современ-

ных проявлений институциональной трансформа-

ции деятельности корпораций по предоставлению 

информационных услуг. 

Трансформационный этап институционализа-

ции деятельности корпораций на международном 

уровне связан с получением независимости США. 

С помощью онлайн сервиса «Google Books: Ngram 

Viewer» (сервиса, который позволяет оценить ча-

стоту упоминания ключевых слов в публикациях 

заданного периода) нами был проведен анализ та-

ких ключевых терминов в рамках авторского иссле-

дования, как: «corporate regulation», «regulations of 

business»,«international regulation of 

business»,«institutionalization», а также определено 

исследования, в которых наибольшая частота упо-

минаний этих терминов. Такой подход позволяет 

проследить генезис и направления институциона-

лизации деятельности корпораций и определить их 

интерпретации (рис. 1). 

Так, как свидетельствует динамика частоты 

упоминаний терминов «корпоративное регулирова-

ние» и «регулирование бизнеса» в % от общего ко-

личества публикаций за период 1800-2000 гг., пер-

вые упоминания о регулировании деятельности 

корпораций и бизнеса в целом датируются 1800-

1907 годами. Поскольку США имеет систему пре-

цедентного права, первые упоминания акценти-

руют внимание на решениях судов по финансовой 

деятельности корпораций и порядка их регистра-

ции, налогообложения и других функциональных 

аспектов. Так, в 1811 году Нью-Йорк стал первым 

штатом, который получил простую процедуру гос-

ударственной регистрации для запуска корпораций 

(без специального разрешения законодательной 

власти) для производственного бизнеса [3]. Это 

также позволило инвесторам иметь ограниченную 

ответственность, так что, если бы предприятие 

обанкротилось, инвесторы потеряли бы свои инве-

стиции, но не дополнительные долги перед креди-

торами. В тот период, корпорации рассматривались 

как «юридические лица» с отдельной правосубъ-

ектностью от своих акционеров, директоров или со-

трудников. В конце XVIII века все больше и больше 

государств допускали бесплатное объединение 

предприятий с простой процедурой регистрации 

[4]. 

В конце XIX века системы регулирования дея-

тельности корпораций использовались для концен-

трации контроля в руках нескольких людей или од-

ного человека.  
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ʈʠʩ.1. ɼʠʥʘʤʠʢʘ ʯʘʩʪʦʪʳ ʫʧʦʤʠʥʘʥʠʡ ʪʝʨʤʠʥʦʚ çʢʦʨʧʦʨʘʪʠʚʥʦʝ ʨʝʛʫʣʠʨʦʚʘʥʠʝè ʠ çʨʝʛʫʣʠʨʦʚʘʥʠʝ ʙʠʟ-

ʥʝʩʘè, çʥʘʜʥʘʮʠʦʥʘʣʴʥʦʝ ʨʝʛʫʣʠʨʦʚʘʥʠʝ ʙʠʟʥʝʩʘè, çʠʥʩʪʠʪʫʮʠʦʥʘʣʠʟʘʮʠʷè ʚ % ʦʪ ʦʙʱʝʛʦ ʢʦʣʠʯʝʩʪʚʘ 

ʧʫʙʣʠʢʘʮʠʡ ʟʘ ʧʝʨʠʦʜ 1970-2008 ʛʛ. [5]. 

 

Для нивелирования таких негативных тенден-

ций был разработан такой инструмент, как антимо-

нопольное регулирование. Антимонопольный акт 

Шермана от 1890 был создан, чтобы разбить круп-

ные конгломераты бизнеса, а Закон Клейтона с 

1914 году дал властям право прекратить слияния и 

поглощения, которые могут нанести вред обще-

ственным интересам. Однако к концу Первой миро-

вой войны простые люди все еще имели небольшой 

голос по сравнению с «финансовой олигархией» 

банкиров и промышленных магнатов [6]. В частно-

сти, сотрудникам не хватало голосов по сравнению 

с основными акционерами, а планы послевоенной 

«промышленной демократии» (которые предостав-

ляли работникам корпораций акции за инвестиро-

вание своего труда) не получили широкого распро-

странения [7]. В течение 1920-х годов власть кон-

центрировалась в меньшем количестве рук, потому, 

что корпорации выпускали акции с несколькими 

правами голоса, в то время как другие акции были 

проданы без каких-либо голосов. Эта практика 

была прекращена в 1926 году под давлением обще-

ственности и Нью-Йоркская фондовая биржа отка-

залась перечислить акции, которые не имеют права 

голоса [8]. В экономическом буме 1920-х годов 

можно было продавать беспринципные акции, так 

как все больше простых людей смотрели на фондо-

вый рынок, чтобы сохранить новые деньги, кото-

рые они зарабатывали, но закон не гарантировал 

доступ к проверенной информации или справедли-

вые условия. 

Учитывая реформы, которые осуществлялись 

в ХХ веке, как и ранее, оставались серьезные разно-

гласия по поводу обязанностей корпорации перед 

сотрудниками, другими заинтересованными сторо-

нами и остальным обществом. 

Заметим, что в течение всего ХХ века между-

народная институциональная деятельность корпо-

раций, как свидетельствуют публикации выдаю-

щихся теоретиков и практиков корпоративного 

права. Краакман Р. [9], Фитч Д. [3] – была связана с 

традиционными рамками и включала два типа нор-

мативных систем: одна из них была регламентиро-

вана самими государствами для внутренних отно-

шений, а другая – среди государств для межгосу-

дарственных отношений. Создание индивидуаль-

ных норм было залогом соблюдения прав на меж-

дународном уровне, в результате чего появились 

неправительственные организации, которые начали 

играть важную роль на международной правовой 

арене, так же как и различные региональные орга-

низации, учреждения и судебные органы. 

Увеличение количества участников междуна-

родного права способствовало распространению 

международных правовых норм. Более того, даже 

классические правовые субъекты, такие как суды, 

изменили свою роль в свете этой модернизации 

международного права. Например, сегодня судьи 

более склонны применять международные нормы 

для транснациональных корпораций, участвовать в 

транснациональном судебном диалоге и даже при-

нимать концепции универсальной юрисдикции. Та-

ким образом, международная институциональная 

среда трансформировалась. 

Научные труды ученых-экономистов: Додд П. 

[10], Фитч Д. [3], Хан Г. [11] свидетельствуют, что 

национальная институциональная среда сегодня яв-

ляется малоэффективной. Довольно ярким приме-

ром этого есть публикации Томсона Г. [12] и Ра-

бина Р. [13], которые в своих исследованиях осве-

щают неэффективность государственного 

регулирования железнодорожного транспорта 

США в XIX веке. Так, авторы отметили, что боль-

шинство законов, созданных для контроля за желез-

ными дорогами США в XIX в., просто игнорирова-

лись крупными корпорациями. Аналогичными яв-

ляются действия Федеральной торговой комиссии 

против Microsoft. Судья Стэнли Споккин отклонил 

решение, принятое в июне 1995 года по отношению 

к монополии Microsoft [14], указав, что такое реше-

ние не является эффективным и необходимо при-

нять более жесткие меры. Поэтому основной чер-

той институциональной деятельности корпораций 

является формирование экономического простран-

ства на фоне борьбы государственных стратегиче-

ских интересов, отдельных государств или групп 

высокоразвитых государств (в частности, можно 

говорить о противоречиях между США и Европей-

ским Союзом). Новейшие тренды трансформации 
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институциональной системы деятельности корпо-

раций обрабатываются многими авторами, акцен-

тирующих свое внимание на различных аспектах 

существующих процессов в институциональной 

динамике деятельности корпораций. Но у них не 

хватает системности и единой позиции относи-

тельно вектора институциональной динамики, по-

этому систематизируем основные релевантные по-

зиции. Структура института деятельности корпора-

ций по функциональным уровням на современном 

этапе включает в себя: 

V внутренний институт деятельности корпо-

раций; 

V национальную институциональную среду 

деятельности корпораций; 

V межнациональные двусторонние инсти-

туты деятельности корпораций; 

V глобальные институты деятельности кор-

пораций (ВТО, ООН, МВФ, ВБ и другие). 

Следует отметить, что наиболее перспектив-

ным в настоящее время, несомненно, является гло-

бальный уровень. В свою очередь практика двусто-

ронних соглашений между корпорациями и заинте-

ресованными государствами и национальными 

институтами корпоративной деятельности встре-

чают неоднозначную оценку со стороны практиков 

и теоретиков. 

Итак, современные ученые акцентируют вни-

мание на том, что новейшая государственная прак-

тика в значительной степени способствует разви-

тию международного института деятельности кор-

пораций в области экономического 

сотрудничества. С другой стороны, основания 

утверждается, что подобные соглашения часто со-

здают положение неравенства сторон, в результате 

чего подрывается стабильность международных 

экономических отношений. В то же время практика 

показывает, что сегодня самым распространенным 

способом регулирования международной деятель-

ности корпораций остается именно заключение до-

говоров между принимающей страной и страной 

базирования. С каждым годом увеличиваются пря-

мые международные экономические отношения, с 

участием международных экономических компа-

ний и корпораций, остается лишь надеяться на то, 

что со временем будет возникать меньше противо-

речий между корпорациями, которые сегодня, по 

наблюдению многих исследователей [8, 11] вносят 

в окружающий мир негативные экономические эф-

фекты в принимающих странах. 

По результатам проведенного исследования 

можем сделать вывод, что новейший институт дея-

тельности корпораций по предоставлению инфор-

мационных услуг не рассматривает сами корпора-

ции как субъект нормотворческой деятельности, 

хотя фактически по своим функциональным харак-

теристикам новые корпорации давно уже стали 

нормотворческими институтами как на националь-

ном уровне, так в некоторых случаях и на междуна-

родном уровне. 

Предложено пересмотреть перечень субъектов 

международного института деятельности корпора-

ций. В основу авторского разделения положена 

способность их участия в образовании прав, т.е. 

правотворчества, так как анализ классических и но-

вейших научных проработок свидетельствует о 

наличии практик заключения двусторонних согла-

шений между международными корпорациями и 

государствами или другой корпорацией, является 

одним из способов институционального регулиро-

вания деятельности многонациональных юридиче-

ских лиц. Это, несомненно, свидетельствует о свое-

образной презумпции наделения корпораций ча-

стично нормообразующими функциями. 

Установлено, что институциональная транс-

формация деятельности корпораций по предостав-

лению информационных услуг находится на стадии 

становления, ее трансформация происходит, глав-

ным образом, стихийно, бесконтрольно, под влия-

нием случайных обстоятельств. 

По нашему мнению, прежде всего, нужно об-

ратиться к императивным нормам международного 

права, поскольку не вызывает сомнений тот факт, 

что возникновение международного института кор-

пораций в качестве самостоятельной отрасли воз-

можно только в рамках существующего правового 

поля, а не за его пределами. В результате принципы 

международного права следует рассматривать в ка-

честве определенного фундамента для трансформа-

ции института деятельности новейших корпораций 

по предоставлению информационных услуг 

Подытоживая вышеуказанное положения, сле-

дует указать, что дальнейшего развития требует 

обоснования институциональной трансформации 

деятельности корпораций по предоставлению ин-

формационных услуг. 
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Аннотация 

В статье рассматривается сущность и понятие платежеспособности и ликвидности организации. Про-

веден анализ показателей ликвидности и платежеспособности на примере ООО «Метрополис», предло-

жено повысить их путем инвестиций. 

Abstract 

The article deals with the essence and concept of solvency and liquidity of the organization. The analysis of 

liquidity and solvency indicators on the example of limited liability company "Меtropolis", it is proposed to im-

prove them through investment. 
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Платежеспособность организации выражается 

в ее способности организации полностью и в срок 

погашать свою кредиторскую задолженность [1]. 

Она является одним из ключевых признаков устой-

чивого финансового положения. Финансовая 

устойчивость – это состояние счетов организации, 

гарантирующее его постоянную платежеспособ-

ность [2].  

Рассмотрим показатели финансово-хозяй-

ственной деятельности ООО «Метрополис», рабо-

тающего в кондитерской промышленности Красно-

дарского края в таблице 1. 

  

https://www.microsoft.com/en–us/Useterms/Retail/Windows/10/UseTerms%20_Retail_Windows_10_English.htm
https://www.microsoft.com/en–us/Useterms/Retail/Windows/10/UseTerms%20_Retail_Windows_10_English.htm
https://www.microsoft.com/en–us/Useterms/Retail/Windows/10/UseTerms%20_Retail_Windows_10_English.htm
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Таблица 1  

Показатели финансово-хозяйственной деятельности ООО «Метрополис» 

Показатель 2016 г. 2017 г. 

Отклонения 

2017 г. от 2016 г. 

+;– % 

Выручка от продажи товаров, работ, услуг, тыс. руб. 1363969 1191872 -172097 87,3 

Валовая прибыль, тыс. руб. 126096 62790 -63306 49,7 

Прибыль от продаж, тыс. руб. 126096 62790 -63306 49,7 

Прочие операционные доходы, тыс. руб. 190090 67420 -122670 35,4 

Прочие операционные расходы, тыс. руб. 210661 88998 -121663 42,2 

Прибыль до налогообложения, тыс. руб. 63757 18200 -45557 27,6 

Уровень прибыли до налогообложения, % 4,6 1,5 -3,1 32,6 

Налог на прибыль, тыс. руб. 15212 5294 -9918 34,8 

Чистая прибыль отчетного периода, тыс. руб. 48545 12906 -35639 26,5 

 

За 2016-2017 гг. выручка от продажи товаров, 

работ, услуг снизилась на 12,7 % или 172097 тыс. 

руб. Несмотря на то, что выручка от продажи това-

ров, работ, услуг снизилась, организация в 2017 г. 

покрыла все свои затраты и получила чистую при-

быль в размере 12906 тыс. руб. [4]. 

По результатам финансово-хозяйственной де-

ятельности за 2017 г., ООО «Метрополис» полу-

чила валовую прибыль в размере 62790 тыс. руб., 

что на 63306 тыс. руб. меньше, чем в 2016 г. или на 

50,3 %. Снижение произошло за счет снижения вы-

ручки. Прочие доходы в 2017 году снизились на 

64,6 % или на 122670 тыс. руб. по сравнению с 2016 

годом, а вот прочие расходы на 57,8 %.  

Анализ таблицы показал снижение практиче-

ски по всем показателям, но несмотря на отрица-

тельную динамику можно отметить, что ООО 

«Метрополис» получило чистую прибыль в раз-

мере12906 тыс. руб. 

Платежеспособность организации складыва-

ется из 2-х факторов [3]: 

- наличие активов; 

- степень ликвидности имеющих активов, их 

достаточность для погашения обязательств.  

Анализ ликвидности баланса заключается в 

сравнении средств по активу, сгруппированных по 

степени их ликвидности и расположенных в по-

рядке убывания ликвидности, с обязательствами по 

пассиву, сгруппированными по срокам их погаше-

ния и расположенными в порядке возрастания сро-

ков погашения. 

Ликвидность баланса является одним из важ-

нейших финансовых ориентиров организации, 

напрямую определяет степень платежеспособности 

и уровень финансовой устойчивости. Чем выше 

ликвидность баланса, тем больше скорость погаше-

ния задолженностей организации. Низкая ликвид-

ность баланса – это первый признак риска банкрот-

ства [2]. 

Задача анализа ликвидности баланса в ходе 

анализа финансового состояния организации воз-

никает в связи с необходимостью давать оценку 

кредитоспособности, т. е. способности своевре-

менно и полностью рассчитываться по всем обяза-

тельствам. Анализ ликвидности баланса состоит в 

сопоставлении средств по активу, объединенных по 

степени их ликвидности с обязательствами по пас-

сиву и по срокам их погашения. Баланс следует 

считать ликвидным, когда будут выполнены такие 

неравенства, как:  

А1 ≥ П1 ; А2 ≥ П2 ; А3 ≥ П3 ; А4 ≤ П4 .  

И если данные условия соблюдаются, то сле-

дует говорить о том, что существует минимальное 

условие финансовой устойчивости организации. 

Если не совпадает хотя бы одно неравенство из 

представленных выше, то баланс не является абсо-

лютно ликвидным [2].  

Анализируя результаты данных таблицы 2, 

необходимо отметить, что баланс ООО «Метропо-

лис» за 2017 год не является абсолютно ликвидным.  
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Таблица 2  

Оценка абсолютных показателей ликвидности баланса ООО «Метрополис» за 2017 г. 

Актив 

На 

начало 

периода 

На ко-

нец пе-

риода 

Пассив 

На 

начало 

периода 

На ко-

нец пе-

риода 

Платежный излишек 

или недостаток, тыс. 

руб. 

на начало 

периода 

на конец 

периода 

Наиболее 

ликвидные 

активы (А1) 

2364 9492 

Наиболее сроч-

ные обязатель-

ства (П1) 

1134315 1172947 -1131951 -1163455 

Быстрореа-

лизуемые ак-

тивы (А2) 

89180 127706 
Краткосрочные 

пассивы (П2) 
47 72136 89133 55570 

Медленно 

реализуемые 

активы (А3) 

1660279 1690691 
Долгосрочные 

пассивы (П3) 
802093 671108 858186 1019583 

Труднореа-

лизуемые ак-

тивы (А4) 

532470 440627 
Постоянные  

пассивы (П4) 
347838 352325 -184632 -88302 

Баланс 2284293 2268516 Баланс 2284293 2268516 х х 

 

У организации недостаточно наиболее ликвид-

ных активов для покрытия наиболее срочных обя-

зательств на сумму примерно 1132-1163 млн руб., а 

также постоянных пассивов для финансирования 

труднореализуемых активов на сумму 88,3-184,6 

млн руб. 

В таблице 3 рассмотрим коэффициенты лик-

видности и платежеспособности ООО «Метропо-

лис». 

Таблица 3  

Коэффициенты ликвидности и платежеспособности ООО «Метрополис» 

Коэффициент 2016 г. 2017 г. 
изменения в 2017 г.  

от 2016 г. 

Абсолютной ликвидности  0,0003 0,002 +0,0017 

Быстрой ликвидности  0,159 1,54 +1,381 

Текущей ликвидности  1,557 1,57 +0,013 

Обеспеченности собственными оборотными средствами  -0,179 -0,100 +0,079 

Капитализации  6,57 5,63 -0,94 

 

Анализируя коэффициенты ликвидности и 

платежеспособности ООО «Метрополис» можно 

сделать вывод, что значения коэффициента абсо-

лютной ликвидности за 2016–2017 гг. не соответ-

ствует нормативному значению.  

Коэффициент быстрой ликвидности в 2016 г. 

составлял 0,159 и в 2017 г. 1,54. Данный коэффици-

ент отвечает нормативу в отчетном году и отражает 

способность ООО «Метрополис» погасить свои те-

кущие обязательства в случае возникновения труд-

ностей, связанных, например, с реализацией про-

дукцией. 

Коэффициент текущей ликвидности в 2017 г. 

1,57, это говорит о том, что рассматриваемая нами 

организация не сможет погасить свои краткосроч-

ные обязательства за счет оборотных активов.  

Для повышения платежеспособности ООО 

«Метрополис» необходимо разработать бизнес 

план для открытия фирменного магазина. Общая 

площадь помещения составляет 40 м2, в том числе 

торговая площадь 30 м2 и склад – 10 м2. Помеще-

ние соответствует всем нормам СЭС и противопо-

жарной безопасности. 

Таблица 4  

Первоначальные затраты реализации проекта 

Показатели Сумма, тыс. руб. 

Покупка помещения 4500 

Ремонт помещения 20 

Юридическое оформление 480 

ИТОГО 5000 

 

Предполагается, что ежедневно магазин будут 

посещать до 120 человек. Пик посещаемости: с 

11:00 до 19:00 час., когда будет формироваться ос-

новная выручка. Исходя из общей посещаемости и 

среднего чека, можно определить потенциальную 

выручку: 120 чел. * 200 руб. = 24 000 рублей. Од-

нако такие показатели дохода будут достигнуты не 

сразу, так как магазин еще должен наработать по-

стоянных клиентов. На плановые показатели вы-

ручки можно выйти только спустя 2-3 месяца ра-

боты. Таким образом, первоначальными затратами 
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для реализации бизнес проекта «Открытие фирмен-

ного магазина» для организации ООО «Метропо-

лис» составит 5000 тыс. руб. Рассмотрим текущие 

затраты для реализации данного проекта в таблице 

5. 

Текущие затраты для реализации проекта за 

2019 г. потребуют 24120,3 тыс. руб. Рассмотрим 

штатное расписание фирменного магазина ООО 

«Метрополис» в таблице 6, представленную ниже. 

Таблица 5  

Текущие затраты для реализации проекта за 2019 г. 

Показатели Сумма, тыс. руб. 

Текущие затраты, всего 24120,3 

Продукция  20000 

Оборудование 100 

Оплата труда с начислениями 1404 

Оплата % за кредит 1150 

Коммунальные платежи 566,3 

Прочие затраты 900 

 

Таблица 6  

Штатное расписание нового магазина «Метрополис» 

Наименование должности Кол- во 

Заработная 

плата, тыс. 

руб. 

Фонд оплаты за 

год, тыс. руб. 

Фонд оплаты труда с 

начислениями ВФ 

Управляющий 1 40 480 624 

Продавец- кассир 2 20 480 624 

Уборщица 1 10 120 156 

ИТОГО   1080 1404 

 

Продавцы будут работать по графику 2 через 2 дня. Помимо продавцов, потребуется наем управляю-

щего и уборщицы.  

 

Таблица 7  

Прогноз объемов продаж продукции за месяц 

Вид продукции Количество, кг Средняя цена за кг, руб Выручка, тыс. руб. 

Вафли  15000 60 900 

Печенье  9000 80 720 

Шоколадные изделия 6000 150 900 

Итого 30000 290 2520 

 

Согласно таблице 7, организация планирует 

получить выручку за первый месяц открытия фир-

менного магазина «Метрополис» в размере 2520 

тыс. руб. Рассмотрим ожидаемые доходы от про-

даж кондитерских изделий в фирменном магазине 

на перспективу в таблице 8. 

Организация ООО «Метрополис» рассчиты-

вает получить в 2019 г. минимальную прибыль в 

размере 21385,4 тыс. рублей: 

- от продажи вафель –8128,1 тыс. руб.; 

- от продажи печенья –6054,6 тыс. руб.; 

- от продажи шоколадных изделий –7204,7 

тыс. руб. 

 

Таблица 8  

Ожидаемые доходы от продажи кондитерской продукции на перспективу 

Показатели 2019 г. 2020 г. 2021 г. 2022 г. 2023 г. 

Ожидаемая выручка, тыс. руб. 31325,0 35800,0 39380,0 43318,0 47649,8 

в том числе:  

-вафли  
12905,9 14712,7 16184,0 17802,4 19582,6 

- печенье  10556,0 12064,6 13271,1 14598,2 16058,0 

-шоколадные изделия 7863,1 9022,7 9924,9 10917,4 12009,2 

Совокупные затраты, тыс. руб. 24120,3 27566,1 30322,7 33354,9 36690,5 

Прибыль от продаж, тыс. руб. 21385,4 24471,1 26918,2 29610,0 32571,1 

в том числе: 

- вафли  
8128,1 9289,7 10218,7 11240,6 12364,6 

- печенье  6054,6 6947,5 7642,2 8406,4 9247,2 

- шоколадные изделия 7204,7 8233,9 9057,3 9963,0 10959,3 
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Реализация проекта потребует привлеченные 

средства в размере 5000 тыс. рублей. Планируется 

сотрудничество с банком «Сбербанк России». По 

программе кредитования малого и среднего биз-

неса будет предоставлен кредит под 15 % годовых. 

Уплата процентов осуществляется раз в месяц. 

Срок погашения кредита – 5 лет. Источник погаше-

ния кредита - полученная прибыль. 

Итак, ежемесячный платеж кредита составит:  

 =  = 83333 рублей 

Рассчитаем % платеж по кредиту за месяц 

Ὅ
  ȟ

 12500 рублей 

Таким образом, ежемесячный платеж по кре-

диту составит 95832 рублей, общая сумма выплат 

по кредиту - 5750000 рублей, а переплата по кре-

диту составит – 12500 рублей в месяц. 

Таким образом, можно сказать, что проект эф-

фективен. В течение двух лет кредит полностью по-

гашается за счет полученной прибыли. После вы-

платы кредита магазин начнет приносить чистую 

прибыль. 

 

Таблица 9  

Оценка экономической эффективности инвестиционного проекта для ООО «Метрополис»,  

тыс. руб. 

Показатели 

Годы 

2019 

(0-й) 
2020 (1-й) 

2021 

(2-й) 

2022 

(3-й) 

2023 

(4-й) 

2024 

(5-й) 

Инвестиционные затраты, тыс. руб. - 5000      

Ожидаемая выручка, тыс. руб.  31325,0 35800,0 39380,0 43318,0 47649,8 

Совокупные операционные затраты, 

тыс. руб. 
 24120,3 27566,1 30322,7 33354,9 36690,5 

в т.ч. возврат кредита  1150 1150 1150 1150 1150 

Налог на прибыль, тыс. руб.  441,0 485,1 533,7 587,0 645,7 

Денежный приток, тыс. руб.  31325,0 35800,0 39380,0 43318,0 47649,8 

Денежный отток, тыс. руб. - 5000 24561,3 27017,4 29719,2 32691,1 35960,2 

Чистый денежный поток, тыс. руб. - 5000 6763,7 7440,1 8184,1 9002,5 9902,7 

Коэффициент дисконтирования 

(r=11,0%) 
1 0,901 0,812 0,731 0,659 0,593 

Чистый дисконтированный поток, 

тыс. руб. 
- 5000 6094,1 6041,4 5982,6 5932,6 5872,3 

Коэффициент дисконтирования 

(r=45,0%) 
1 0,689 0,476 0,328 0,226 0,156 

Чистый дисконтированный поток, 

тыс. руб. 
- 5000 4660 3541 2684 2034,5 1544,8 

NPV за 5 лет, тыс. руб.  9464,3      

IRR,%  72      

Индекс прибыльности PI 1,9      

Дисконтированный срок окупаемо-

сти, мес. 
21      

 

На основании данных, представленных в 

таблице 9, рассчитаем следующие показатели при 

ставке дисконтирования 11%: 

1) чистая приведенная стоимость (NPV) = 

9464,3 тыс. руб. Значение положительно, 

следовательно, проект эффективен и будет 

приносить прибыль в установленном объеме; 

2) дисконтированный срок окупаемости 

(DPBP): 

4660 ÷ 6041,4 = 0,77 года 

12 мес. + 0,77 × 12 ≈ 21 мес.; 

3) индекс прибыльности (PI): 9464,3 тыс. руб. 

÷ 5000 тыс. руб. = 1,9; 

4) внутренняя норма доходности (IRR): 

IRR = 11 + (24923÷ (24923 – 9464,)) × (45-11) = 

72 % 

Таким образом, NPV будет равен нулю при 

ставке 72 %. 

Рассчитанные показатели свидетельствуют об 

эффективности и устойчивости проекта. 

Представленный инвестиционный проект 

обеспечит организации значительное увеличение 

объемов производства, выручки от продаж и 

расширение ассортимента выпускаемой 

продукции. Фирменный магазин «Метрополис» 

будет располагаться в проходимом месте, поэтому 

продажи кондитерских изделий не будут зависеть 

от сезонного характера. Открытие данного 

магазина позволить выйти на новый рынок и 

расширить круг потребителей. 
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Анотація  

Підґрунтям розвитку української економіки може стати інтенсифікація малого підприємництва. 

Проте, наведені у статті результати аналізу питомої ваги збиткових малих підприємств свідчать про зна-

чущість проблеми і необхідність впровадження системного підходу щодо фінансової діагностики суб’єктів 

малого підприємництва. У роботі запропонована послідовність етапів проведення ретроспективної фінан-

сової діагностики та обґрунтовано її напрямки. 

Abstract  

The basis for the development of the Ukrainian economy may be the intensification of small business. How-

ever, the results of the analysis of the specific weight of unprofitable small enterprises in the article show the 
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significance of the problem and the need to implement a systems approach to financial diagnostics of small busi-

nesses. In the paper a sequence of stages of retrospective financial diagnostics is proposed and its directions are 

justified. 

Ключові слова: суб’єкт малого підприємництва, збитковість, фінансова діагностика, етапи реалізації, 

методичне забезпечення. 

Keywords: small business entity, unprofitability, financial diagnostics, stages of implementation, methodical 

support. 

 

У теперішній час запорукою оновлення еконо-

міки України, її перебудови у напряму формування 

соціальної бази ринкових перетворень, оновлення 

соціального прошарку підприємців у країні є розви-

ток малого і середнього бізнесу. Однак сьогодні чи-

мало суб’єктів малого підприємництва у промисло-

вості Україні становляться неплатоспроможними 

за причини високих податкових та банківських ста-

вок, взаємних неплатежів, наявності суперечливос-

тей і неповноти нормативно-правової бази, відсут-

ності теоретико-методичного забезпечення їх рин-

кової діяльності, фінансово-технічної підтримки, 

нерозвиненості ринкової інфраструктури [6, 9]. Як 

відомо, зовнішньою ознакою неспроможності 

суб’єкта господарювання, у тому числі й малого 

підприємництва, є припинення його поточних пла-

тежів та неспроможність задовольнити вимоги кре-

диторів на протязі установленого законодавством 

терміну часу з моменту наступу строків їх вико-

нання [10]. За офіційними статистичними даними 

[8] питома вага вітчизняних малих підприємств, що 

одержали збиток, до загальної кількості підпри-

ємств характеризується динамікою, яку відобра-

жено у табл. 1. 

Таблиця 1  

Динаміка питомої ваги збиткових підприємств України 

Рівень оцінки  Питома вага збиткових підприємств за роками, % 

2013 2014 2015 2016 2017 

Усього 38,5 39,8 32,6 33,9 33,4 

Малі підприємства 36,4 39,6 32,5 34,3 33,9 

За видами економічної 

діяльності: 

промисловість; 

 

 

34,8 

 

 

36,7 

 

 

27,9 

 

 

28,9 

 

 

28,5 

малі підприємства 31,4 36,3 27,6 29,2 29,2 

ɼʞʝʨʝʣʦ: ʘʚʪʦʨʩʴʢʘ ʨʦʟʨʦʙʢʘ  

 

За результатами аналізу наведених у таблиці 

даних можна констатувати, що питома вага збитко-

вих суб’єктів малого підприємництва за часом ко-

ливається у таких інтервалах:  

- у цілому по країні – 32,5% (2015 р.)  39,6% 

(2014 р.); 

- у промисловості – 27,6% (у 2015 р.) 36,3% 

(2014 р.).  

Починаючи з 2016 р. значення шуканого пока-

зника починає змінюватися у небажаному напряму 

зростання. Отже, питома вага збиткових суб’єктів 

малого підприємництва у країні продовжує залиша-

тися достатньо великою і цей факт обумовлює до-

цільність та необхідність регулярного проведення 

фінансової діагностики малих підприємств для 

прийняття обґрунтованих управлінських рішень у 

фінансовій сфері з метою запобігання збитковості у 

майбутньому.  

Саме тому сьогодні кожне промислове підпри-

ємство (особливо це стосується сфери малого біз-

несу) незалежно від виду його основної діяльності 

та форм власності повинно регулярно проводити 

перш за все ретроспективну діагностику свого фі-

нансового стану, реально оцінювати своє фінансове 

становище, використовуючи для цього відповідний 

науково-методичний інструментарій. Слід помі-

тити, що у науковій праці [7, с. 40] зазначено таке: 

«Ретроспективна діагностика направлена на оцінку 

попереднього фінансового стану, на визначення рі-

вня досягнення поставлених перед підприємством 

цілей та результативності фінансових планів, що 

дозволяє дати об’єктивну оцінку ефективності уп-

равління підприємством, зокрема управління фі-

нансовою діяльністю». 

Фінансова діагностика є головним методом за-

безпечення прибуткової діяльності підприємства. 

Вона уявляє собою дослідницький процес, котрий 

стосується аналізу фінансового стану підприємства 

[2, 3]. У наукових працях [6, 9] наведено результати 

огляду літературних джерел закордонних і вітчиз-

няних вчених – економістів щодо дослідження про-

блем розвитку підприємництва. Установлено, що 

на сучасному етапі розвитку економіки України до-

сить актуальними є питання вдосконалення і розви-

тку науково-методичних підходів, розробки мето-

дичних положень та науково-практичних рекомен-

дацій щодо фінансової діагностики малих 

підприємств, які функціонують відповідно до чин-

ного законодавства України [4].  

Розробка теоретико-методичного забезпе-

чення проведення фінансової діагностики суб’єкта 

малого підприємництва базується на принципах си-

стемного підходу, включає етапи та напрями її про-

ведення, що у цілому визначило актуальність дос-

лідження та обумовило вибір теми даної роботи. 

Запропонований процес проведення ретроспек-

тивної фінансової діагностики суб’єкта малого підп-

риємництва містить ряд етапів, котрі наведено на рис. 

1.  
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ɼʞʝʨʝʣʦ: ʘʚʪʦʨʩʴʢʘ ʨʦʟʨʦʙʢʘ  

ʈʠʩʫʥʦʢ 1 ï ʉʭʝʤʘ ʧʦʝʪʘʧʥʦʾ ʨʝʘʣʽʟʘʮʽʾ ʧʨʦʮʝʜʫʨʠ ʨʝʪʨʦʩʧʝʢʪʠʚʥʦʾ ʬʽʥʘʥʩʦʚʦʾ ʜʽʘʛʥʦʩʪʠʢʠ ʩʫʙôʻʢʪʘ 

ʤʘʣʦʛʦ ʧʽʜʧʨʠʻʤʥʠʮʪʚʘ 

 

Проведення процедури ретроспективної фі-

нансової діагностики суб’єкта малого підприємни-

цтва запропоновано провадити за такими напря-

мами, як:  

- аналіз динаміки структури балансу підприєм-

ства (на основі темпових показників валюти бала-

нсу, питомої ваги складових активу та пасиву підп-

риємства) [5, с. 13-18];  

- діагностика фінансового стану за показни-

ками Бівера (динаміка показників рентабельності 

активу, фінансового левериджу, коефіцієнту Бі-

вера, коефіцієнту покриття активу чистим оборот-

ним капіталом, коефіцієнту покриття) [1, с. 179]; 

- експрес-діагностика фінансового стану підп-

риємства (коефіцієнт забезпечення власними кош-

тами, коефіцієнт поточної ліквідності, рентабель-

ність власного капіталу, інтенсивність обігу капі-

талу, коефіцієнт менеджменту) [1, с. 180]; 

- виявлення ознак прихованого банкрутства 

(коефіцієнт абсолютної та поточної ліквідності) [5, 

с. 95-97]; 

- виявлення ознак фіктивного банкрутства (ко-

ефіцієнт покриття або коефіцієнт поточної ліквід-

ності, рентабельність продукції) [5, с. 93]; 

- виявлення ознак доведення до банкрутства 

(коефіцієнт забезпечення зобов’язань підприємства 

усіма його активами, коефіцієнт забезпечення зо-

бов’язань підприємства усіма його оборотними ак-

тивами, розмір чистих активів) [5, с. 94-95]; 

- аналіз отриманих результатів фінансової діа-

гностики; 

- прийняття рішення щодо розробки заходів, 

спрямованих на поліпшення фінансового стану під-

приємства та їх реалізація. 

Для проведення фінансової діагностики ма-

лого підприємства використовуються законодавчо 

затверджені форми статистичної звітності та дода-

тки до них, а також результати обліку, що ведеться 

на підприємстві. 

Застосування запропонованого науково-мето-

дичного забезпечення проведення фінансової діаг-

ностики суб’єктів малого підприємництва забезпе-

чить ефективне й стабільне їх функціонування, 

сприятиме зростанню фінансового потенціалу, змі-

цненню конкурентних позицій на ринках у сучас-

ному непередбачуваному, нестабільному VUCA-

світі. 
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Аннотация 

Цифровая трансформация представляет создание инновационных продуктов и услуг на базе ком-

плекса передовых технологий, формирование принципиально новых бизнес-моделей и бизнес-процессов, 

продвинутую аналитику. 

Данная статья посвящена проблемам развития цифровой экономики в Республики Таджикистан, где 

ʨʘʩʩʤʘʪʨʠʚʘʶʪʩʷ ʪʝʥʜʝʥʮʠʠ ʨʘʟʚʠʪʠʷ ʮʠʬʨʦʚʦʡ ʵʢʦʥʦʤʠʢʠ. 

Цифровая экономика, применяемая в разных странах, становится одним из ключевым показателем в 

традиционных отраслях экономики. Поэтому в статье указывается необходимости принятии Программы 

цифровой Таджикистан с целью развития отечественной цифровой экономики. Эта Программа является 

социально ориентированной, она стремится всемерно содействовать созданию новых возможностей для 

улучшения жизни всех социальных групп населения. В этой связи национальная программа развития циф-

ровой экономики стремится сформулировать направления для формирования и поддержания наиболее 

благоприятных организационных, инфраструктурных и нормативно-правовых характеристик таджикской 

цифровой юрисдикции для развития бизнеса в условиях нового экономического уклада, а также опережа-

ющего развития национальных институтов цифровой экономики. В статье приведен анализ передового 

мирового опыта в сфере развития информационно-коммуникационная технология и процесс развития оте-

чественного рынка информационно-коммуникационная технология. Также авторы анализирует развитие 

цифровых технологий в Республике Таджикистан, отмечает важную роль правительственных документов 

по развитию цифровых технологий. 

Abstract 

Digital transformation represents the creation of innovative products and services based on a complex of 

advanced technologies, the formation of fundamentally new business models and business processes, advanced 

analytics. 

This article focuses on the development of the digital economy in the Republic of Tajikistan, where trends in 

the development of the digital economy are considered. 

http://zakon4.rada.gov.ua/laws/main/436-15
http://www.ukrstat.gov.ua/
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The digital economy, used in different countries, is becoming one of the key indicators in traditional indus-

tries. Therefore, the article points out the need to adopt the Digital Tajikistan Program in order to develop the 

domestic digital economy. This program is socially oriented, it seeks to promote in every way the creation of new 

opportunities for improving the lives of all social groups. 

In this regard, the national program for the development of the digital economy seeks to formulate directions 

for the formation and maintenance of the most favorable organizational, infrastructural and regulatory character-

istics of the Tajik digital jurisdiction for business development in the conditions of the new economic structure, as 

well as the priority development of national institutions of the digital economy. 

The article provides an analysis of international best practices in the development of information and com-

munication technology and the process of development of the domestic market information and communication 

technology. The author also analyzes the development of digital technologies in the Republic of Tajikistan, notes 

the important role of government documents on the development of digital technologies. 

Ключевые слова: цифровая экономика, цифровая технология; интернет; IT-сферы; бизнес; электрон-

ная коммерция. 

Keywords: digital economy, digital technology; the Internet; IT spheres; business; e-commerce. 

 

Траектория развитие экономики Таджики-

стана как полноправный субъект мировой эконо-

мики не отделим от современных глобальных инно-

вационных процессов. Одна из компонентов и фак-

торов современного инновационной экономики 

является формирование и развитие цифровой эко-

номики, признаки, формирование которых наблю-

дается в республике. Правительства республики 

Таджикистан обращает серьёзное внимание на 

обеспечение инновационная развития и цифровиза-

ция в управленческие процессе отраслей и секторов 

экономики. Для этого созданы институциональные 

основы формирование и развитие цифровой эконо-

мики. Принята и реализуется настоящее время Гос-

ударственной стратегии "Информационно-комму-

никационные технологии для развития Республики 

Таджикистан", утверждённой Указом Президента 

Республики Таджикистан от 5 ноября 2003 года № 

1174 а, также Государственная программа развития 

и внедрения информационно-коммуникационных 

технологий в Республике Таджикистан. (утвер-

ждена постановлением Правительства Республики 

Таджикистан от 3 декабря 2004 года № 468.).  

«В Национальной стратегии развития Таджики-

стана до 2030 года четко написано, что в целях выхода 

из коммуникационного тупика и преобразования в тран-

зитную страну Центральной Азии, наша страна сможет 

сыграть важную роль в цифровом развитии региона». 

Таким образом, Таджикистан является страной с 

формирующимся рынком и развитие новых технологий 

ему выгодно по нескольким критериям, например, из-за 

того, что большинство населения республики состав-

ляет молодежь, и второй аспект – Таджикистан нахо-

дится в процессе осуществления экономических ре-

форм. 

Мировая практикой доказано, что частный сек-

тор, прежде всего особенно предпринимательский 

сектор имеет инновационная свойства. 

Поскольку адаптация их в быстроменяющихся 

условий внешней среды и повышение конкуренто-

способности производимый продукций, вынужден 

внедряет инновацией и современных информаци-

онно-коммуникационных технологий. Настоящее 

время в республике наблюдается рост и расшире-

ние предпринимательского сектора.  

Реальный рост экономики Таджикистана за де-

вять месяцев этого года по сравнению с этим же пе-

риодом прошлого года составил 7%. Произведен-

ный ВВП за январь-сентябрь нынешнего года сло-

жился в сумме более 47,5 млрд. сомони (более $5 

млрд.), что в сопоставимых ценах на 7% больше по-

казателя аналогичного периода прошлого года, со-

общает Агентство по статистике при президенте 

РТ. Пока превалирует сельское хозяйство Сельское 

хозяйство пока занимает первую позицию в струк-

туре ВВП (18,6%), хотя доля этой отрасли в эконо-

мике страны по сравнению с этим же периодом про-

шлого года снизилась на 2,1%. 

С учетом того, что сезон сбора урожая еще не 

закончен, можно предположить, что до конца года 

доля сельского хозяйства в структуре ВВП может 

измениться в сторону повышения. 

На промышленность, включая энергетику, 

приходится 17,2% произведенного за девять меся-

цев этого года ВВП. По сравнению с аналогичным 

периодом прошлого года доля промышленности 

выросла всего на 0,1%. 

Торговля, ремонт автомобилей, бытовых това-

ров и предметов личного пользования, гостиницы и 

рестораны занимают в структуре ВВП 14,9%, 

транспорт, связь и складское хозяйство – 11,6%, 

налоги – 11,3%. 

Правительство намерено превратить аграрный 

Таджикистан в развитое индустриальное государ-

ство. Для этого планируется наращивать промыш-

ленные и энергетические мощности, сокращая за-

висимость экономики страны от сельского хозяй-

ства. 

В стране создан благоприятный климат для 

бизнеса и инвестиций. 2014—2020 гг. это период 

поддержки производственного предприниматель-

ства, развития промышленности на базе импортоза-

мещения, привлечения внешних капиталов и укреп-

ления экспортного потенциала. 

Для ускорения экономического роста и инно-

вационного развития, превращения Таджикистана 

в индустриально-аграрную республику, в 2016 году 

Правительством приняты ряд законодательных ак-

тов. В частности, «Национальная стратегия разви-

тия Республики Таджикистан на период до 2030 

года», Национальная стратегия активизации роли 

женщин в Республике Таджикистан на 2011-2020 
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гг.». Создан целый ряд инструментов, призванных 

эффективно содействовать развитию и продвиже-

нию предпринимательства. Были приняты: Закон 

РТ «Об инвестициях» (в новой редакции), Закон РТ 

«Об инновационной деятельности»;Постановление 

Правительства РТ «Об утверждении Программы 

инновационного развития Республики Таджики-

стан на 2011-2020годы»; Постановление Прави-

тельства РТ «О Концепции инновационного разви-

тия АПК Республики Таджики-

стан»;Постановление Правительства РТ «О 

Стратегии инновационного развития Республики 

Таджикистан на период до 2020 г.»; Постановление 

Правительства РТ «О Программе развития потен-

циала и интеллектуальной собственности человека 

на период до 2020 года»; Постановление Прави-

тельства РТ «О создании ГНУ «Центр инновацион-

ного развития науки и новых технологий» при Ака-

демии наук РТ1». 

Правительством Таджикистана утвержден 

план мероприятий по поддержке производствен-

ного предпринимательства и развития националь-

ного производства на 2016-2018 гг. В продолжение 

реформы системы налогообложения принят ряд 

налоговых льгот. Расширена область применения 

упрощенной системы налогообложения, снижено 

до минимума количество документов, усовершен-

ствован механизм предоставления государственной 

поддержки и льгот производителям и экспортерам 

отечественных товаров относительно налогов и та-

моженных пошлин при импорте инвесторами но-

вых технологий. Новые производственные пред-

приятия в зависимости от объема инвестирования 

освобождены от налога на прибыль сроком от 2 до 

5 лет. Ввоз производственно-технологического 

оборудования и комплектующих изделий к ним, об-

разующих единый технологический комплект, тех-

ники сельскохозяйственного назначения, освобож-

даются от уплаты НДС. В 2016 г. по статистике, 

привлечение иностранных инвестиций в экономику 

составило 7,5 млрд. сомони, из них прямых ино-

странных инвестиций 51%.  

На наш взгляд, нынешнее состояние предпри-

нимательской и инвестиционной деятельности с 

учётом влияния внешних факторов требует, чтобы 

предпринимателям было предложено больше 

льгот. 

По данным Госкомитета по инвестициям и 

управлению государственным имуществом Респуб-

лики Таджикистан, доля частного сектора в ВВП 

Таджикистана по итогам 2016 г. составила почти 

70%. Частный сектор обеспечивает работой 67% 

населения страны и 78% налоговых поступлений в 

национальный бюджет. Мы должны поддержать 

малый и средний бизнес, прежде всего производ-

ственный, чтобы он помог поднять экономику. 

Согласно данным статистического ведомства 

Таджикистана в период 2011-2016 гг. число субъек-

тов частного предпринимательского сектора в об-

щем количестве увеличилась с 52,5% до 89,6% (см 

диаграмма.1).  

 
ʈʠʩ. 1. ʊʝʤʧʳ ʧʨʠʨʦʩʪʘ ʩʫʙʲʝʢʪʦʚ ʧʨʝʜʧʨʠʥʠʤʘʪʝʣʴʩʪʚʘ ʚ ʈʊ ʚ 2011ð2016 ʛʛ., % [1.2] 

 

Таким образом, что исследование свидетель-

ствует о растущей роли число негосударственная 

предприятия в государстве в последние годы. 

По результатам анкетирование выявилось, что 

предприятие не имеют доступа в Интернет – 8% 

предприятия, могут входить в Интернет только из 

своего сотового телефона – 41% предприятия, 11% 

– не только из сотового телефона, но из офиса, 11% 

– только с работы, 9% – от своих знакомых и 14% – 

из точек доступа в интернет-кафе, отделениях связи 

и т.д. А 6% вообще не знают, что такое Интернет.  

  

                                                           
1 Официальный сайт торгово - промышленная палата 

Республики Таджикистан [Электронный ресурс] Точка 

доступа www.tpp.tj Дата обращения (29.10.2018г) 
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http://innovation.tj/documents/menu/ru/Ob_innovatsionnoy_deyatelnosti.pdf
http://innovation.tj/documents/menu/ru/Ob_innovatsionnoy_deyatelnosti.pdf
http://innovation.tj/documents/menu/ru/Ob_innovatsionnoy_deyatelnosti.pdf
http://innovation.tj/documents/menu/ru/Ob_utverzhdenii_programma.pdf
http://innovation.tj/documents/menu/ru/Ob_utverzhdenii_programma.pdf
http://innovation.tj/documents/menu/ru/Ob_utverzhdenii_programma.pdf
http://innovation.tj/documents/menu/ru/Ob_utverzhdenii_programma.pdf
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http://innovation.tj/documents/menu/ru/qarori_687.pdf
http://innovation.tj/documents/menu/ru/qarori_687.pdf
http://innovation.tj/documents/menu/ru/qarori_687.pdf
http://innovation.tj/documents/menu/ru/qarori_394.pdf
http://innovation.tj/documents/menu/ru/qarori_394.pdf
http://innovation.tj/documents/menu/ru/qarori_394.pdf
http://www.tpp.tj/
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Таблица1. 

Распределение предприятия по частоте обращения в Интернет  

Наименование Количество, (предприятия и фирм). В % к итогу 

1. Не пользуюсь 12 6 

2. Пользуюсь реже 1 раза в месяц 32 16 

3. Пользуюсь 1 раз в месяц 42 21 

4. Пользуюсь 1 раз в 7 дней 12 6 

5. Пользуюсь несколько раз в неделю 92 46 

6. Пользуюсь каждый день 10 5 

 Итого 200 100 

ʅʘ ʦʩʥʦʚʝ ʧʨʦʚʝʜʝʥʥʦʛʦ ʦʧʨʦʩʘ ʩʦʩʪʘʚʣʝʥʦ ʘʚʪʦʨʘʤʠ 

 

Исследование показало, что Цифровой Таджи-

кистан может стать важным источником иннова-

ций, роста и занятости, при условии, что страна бу-

дет больше инвестировать в навыки людей, пред-

принимательскую среду, а также усиливать 

цифровую инфраструктуру.  

На основе проведенного исследования можно 

предложить новую методику формирования нацио-

нальная çʇʨʦʛʨʘʤʤʘ ʨʘʟʚʠʪʠʷ ʮʠʬʨʦʚʦʡ ʵʢʦʥʦ-

ʤʠʢʠ ʚ ʈʝʩʧʫʙʣʠʢʠ ʊʘʜʞʠʢʠʩʪʘʥè на основе опыт 

зарубежных стран мира. Например, (Сингапур, 

Юж. Корея, Великобритания и т.д.) 

По данным Международного валютного фонда 

Таджикистан по объему ВВП на душу населения за-

нимает 155-ю позицию в мировом рейтинге 187 

стран2.  

В тоже время Таджикистан обладает богатей-

шими природными ресурсами, значительным эко-

номическом потенциалом. В его недрах имеются 

большие запасы золота, серебра, меди, урана, угля 

и других полезных ископаемых. В нашей стране 

можно найти все элементы таблицы Менделеева. А 

самая главная в нашем стране много рабочие силы. 

Скажите, где еще есть такая плодородная земля, оп-

тимальный климат с большим количеством солнеч-

ных дней в году и человеческий капитал? 

Дело заключается в том, чтобы рационально и 

эффективно использовать это бесценное богатства 

во имя интересов народа. Однако нужно признать, 

что в этой вопросе мы отстаем. 

Серьезной проблемой остается устаревшая си-

стема управления в экономике, неактивное внедре-

ние инновационных идей. Также препятствием на 

пути экономического развития является отставание 

в технологическом плане и в использовании альтер-

нативных источников энергии. 

Таким образом, данные проблемы решается по 

двум путям: 

ü Во – первых, мы должны создать эффек-

тивную систему привлечения иностранных креди-

тов и инвестиций. 

ü Во – вторых, научиться расчётливо исполь-

зовать каждый цент. 

Экономика, прежде всего, опирается на точ-

ный расчет. В каждом нашем деле расчет должен 

стоять на первом месте. 

С этой точки зрения важное значение приобре-

тают формирование инновационной программы, 

                                                           
2 Международный валютный фонд, [Электронный ре-

сурс]. Режим доступа: www.imf.org. 

подготовка кадров нового поколения, эффективно 

пользующихся инновациями и инвестициями, под-

держка развития класса собственников.  

На наш взгляд, для этого нужна глубоко про-

думанная ʧʨʦʛʨʘʤʤʘ ʪʝʭʥʦʣʦʛʠʯʝʩʢʦʛʦ ʨʘʟʚʠʪʠʷ 

ʊʘʜʞʠʢʠʩʪʘʥʘ ʠ ʤʦʜʝʨʥʠʟʘʮʠʠ ʚʥʫʪʨʝʥʥʝʛʦ 

ʨʳʥʢʘ. 
ɺʳʚʦʜʳ. «Надо выработать предложения по 

совершенствованию системы развития человече-

ского капитала, включая вопросы образования и 

подготовки кадров, стимулирования интереса мо-

лодежи к естественным наукам, создания экоси-

стемы, благоприятной для развития цифровых 

навыков населения»  

А также предлагаю идею создать совместную 

площадку интеграционного партнерства между 

традиционными финансовыми институтами и ин-

новационными компаниями в сфере финансовых 

технологий. 
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Анотація 
У статті підкреслюється, що інтеграція визначається як складний процес, що поєднує, з одного боку, 

інтегруючу дію ринкових сил і механізмів, а з іншого – передбачає поступове узгодження відповідної по-

літики країн, що залучені до інтеграційного процесу. У розвитку загальної теорії регіональної інтеграції 

виділяється три основні теоретичні концепції  ринкова, інституційна та ринково-інституційна (неолібе-

ральна) концепція, які умовно можна об’єднати у один напрямок – лібералізм, на базі якого в подальшому 

виник неолібералізм. Робиться висновок, що незважаючи на різноманіття концепцій розвитку міжнародної 

економічної інтеграції, єдиного спільного підходу не виокремлено. На сучасному етапі розвитку світового 

господарства економічна інтеграція доповнюється перебігом двох взаємопов’язаних і, одночасно, проти-

лежних один одному процесів  глобалізації та регіоналізації. Різноманітність інтеграційних моделей до-

зволяє більшості держав, незалежно від їх економічного потенціалу та рівня розвитку, знаходити своє мі-

сце в цих процесах.  

Abstract 
The article emphasizes that modern socio-economic development leads to an increase in global contradictions 

between the functioning of environmental, economic and social systems. From the second half of the twentieth 

century. mankind recognized that positive economic growth was largely achieved through increasing pressure on 

the environment. The dynamics of the development of key indicators of the development of the world economic 

system shows that such a development in the future threatens not only the existence of the ecological system in 

the common sense, but also the very existence of man on Earth, his civilization and culture. It is concluded that 

the stability of economic development is determined by the optimal correlation between the main macroeconomic 

indicators and qualitative characteristics of society, the correspondence of the level of economic and technological 

methods of nature use to the optimal indicators of development, restoration and conservation of the environment. 

Ключові слова: міжнародна економічна інтеграція, теоретичні концепції, регіональна інтеграція. 

Keywords: ecologization of economic systems, economy, ecology, ecological situation, sustainable 

development, environmental protection. 

 

Розвиток інтеграційних процесів у світовій 

економіці нерозривно пов’язаний з інтернаціоналі-

зацією виробництва, а надалі – з економічною інте-

грацією. Інтеграційні процеси в економіці існують 

протягом століть. Ще у 1664 р. в Європі в була ви-

сунута пропозиція про створення митного союзу 

між провінціями Франції, у XIII ст. були підписані 

преференційні торговельні угоди між Австрією і 

сусідніми країнами. У ряді випадків митні союзи 

передували створенню цілих держав або були їх 

елементами (Італія, Німеччина, США). Все це свід-

чить про те, що задовго до появи теорій економіч-

ної інтеграції у світовій економіці існували елеме-

нти практичного втілення цього процесу. 

Структура, специфіка і напрямки процесів еко-

номічної інтеграції в сучасному глобалізованому 

світі є предметом обговорення як в науковому та те-

оретичному планах, так і в практичній спрямовано-

сті. Проблеми економічної інтеграції розгляда-

ються науковцями в таких контекстах, як аналіз 

специфіки впливу економічної інтеграції на сис-

тему міжнародних економічних відносин, визна-

чення нових цілей у реалізації різних форм еконо-

мічної інтеграції (М. Алле, Б. Баласса, А. Маршалл, 

Ф. Ліст тощо). Водночас недостатньо дослідженими 

залишаються питання розкриття сутності самого 

процесу економічної інтеграції та його ролі в еко-

номічному розвитку. 

Метою статті є визначення сутності процесу 

економічної інтеграції та його найбільш загальних 

і суттєвих ознак.  

Теоретичні обґрунтування необхідності еконо-

мічної інтеграції були запропоновані у 1870-80-х 

роках представниками німецької історичної школи 

– Ф. Лістом [8, с. 155-156], Г. Шмолером [21] та ін. 

Але вперше сам термін «економічна інтеграція» 

з’явився у 1930-х рр. у роботах шведських та німе-

цьких економістів Р. Шмеда, Х. Кельзена, Д. Шинд-

лера, які, запозичуючи цей термін із природничих 

наук та вводячи його у сферу аналізу суспільних ві-

дносин, мали на увазі об’єднання людей, а особ-

ливо держав у певну соціально-політичну ціліс-

ність. 

У подальшому розвитку теорій міжнародної 

економічної інтеграції чітко можна виділити два ос-

новних підходи, які ґрунтуються на ідеях власне 

економічного лібералізму та ідеях державного ре-

гулювання економіки. Згідно з першим підходом, 

економічна інтеграція розглядається скрізь призму 

процесу злиття ринків, що потребує врегулювання 
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торговельних та валютних бар’єрів, уніфікації рин-

кових механізмів, які відповідним чином вплива-

ють на механізми вільного ціноутворення та вільної 

конкуренції.  

Інший підхід випливає з визначення, що дії ри-

нкових механізмів є недостатніми для економічної 

інтеграції, а злиття ринків має доповнюватися злит-

тям економік у цілому, а відтак  необхідна спільна 

економічна політика та відповідне регулювання ро-

звитку економічних структур як на національному, 

так і на наднаціональному рівнях. Таким чином, ін-

теграція визначається як складний процес, що по-

єднує, з одного боку, інтегруючу дію ринкових сил 

і механізмів, а з іншого – передбачає поступове уз-

годження відповідної політики країн, що залучені 

до інтеграційного процесу [12, С. 391-392]. 

Традиційна теорія економічної інтеграції, 

представниками якої є А. Маршалл [9], Р. Шуман 

[22], Ж. Моне [13], П. Робсон [17] та інші, виходить 

практично тільки з економічних передумов форму-

вання інтеграційних об’єднань, що має на увазі 

впровадження певного координуючого регламенту 

та ліквідацію торговельних бар’єрів. У рамках да-

ної теорії були введені поняття «tradecreation» 

(створення торгових потоків) і «tradediversion» (ві-

дхилення торгових потоків) [7, с. 25].  

Згідно з цією теорією в процесі інтеграції фор-

муються нові товарні потоки між країнами-членами 

інтеграційного угруповання, які усувають виробни-

цтво більш дорогих аналогічних товарів всередині 

конкретної країни. Наступний крок  товари, що 

виробляються всередині угруповання, заміщають 

товари, імпортовані з третіх країн 4, 11. 

Таким чином, «чистим результатом» ство-

рення нових товарних потоків в межах економічної 

інтеграції є зростання виробництва шляхом погли-

блення виробничої спеціалізації. Внаслідок чого 

зростає добробут у країнах-учасницях угруповання 

та ємність інтегрованого ринку. 

У розвитку загальної теорії регіональної інтег-

рації виділяється три основні теоретичні концепції 

 ринкова, інституційна та ринково-інституційна 

(неоліберальна) концепція, які умовно можна 

об’єднати у один напрямок – лібералізм, на базі 

якого в подальшому виник неолібералізм. 

Представники раннього неолібералізму (В. Рє-

пке [16], М. Алле [1, 2]) під повною інтеграцією ро-

зуміли створення єдиного ринкового простору у 

складі декількох країн, функціонування якого за-

безпечується стихійними ринковими силами та 

вільною конкуренцією, незалежно від економічної 

політики держав та існуючих національних і міжна-

родних правових актів. Тобто, формування регіона-

льного ринкового простору, за їхньою думкою, має 

розвиватися незалежно від державного та міждер-

жавного регулювання, оскільки має об’єктивну ос-

нову – дію ринкового механізму. Втручання дер-

жави в сферу міжнародних економічних відносин 

приводить, на їх думку, до таких негативних явищ, 

як інфляція, розбалансованість міжнародної торгі-

влі тощо.  

Представник пізнього неолібералізму Б. Бала-

сса, навпаки, розглядав проблему економічної інте-

грації лише у контексті інтенсивної участі держави 

в економічних справах [5].  

На протилежність лібералізму кейнсіанська 

концепція поєднує у собі дирижизм та структура-

лізм. Так, представник дирижизму Я. Тінберген 

взагалі заперечував вирішальну роль ринкового ме-

ханізму в інтеграційних процесах і вважав, що ство-

рення і функціонування міжнародних економічних 

структур можливе лише на основі розробки на між-

державному рівні спільної (узгодженої) економіч-

ної політики, соціального законодавства, координа-

ції кредитної системи тощо [19.  

Представник структуралізму Г. Мюрдал також 

вважав, що вільне функціонування ринкового меха-

нізму може привести до певних диспропорцій в ро-

звитку та розміщенні виробництва, до поглиблення 

нерівності в доходах. Тому економічна інтеграція 

розглядалася ним як глибокий процес структурних 

перетворень в економіці країн, що інтегруються, 

внаслідок чого виникає якісно новий інтегрований 

простір, більш досконалий господарський організм 

[14]. 

Взагалі представники кейнсіанської концепції 

регіональної інтеграції, аналізуючи розвиток інтег-

раційних процесів, особливо звертали увагу не на 

виключну роль приватного капіталу, а на інститу-

ційно-політичний механізм, що створюється в рам-

ках інтеграційної структури, і вважали, що сама по 

собі лібералізація зовнішньоекономічних зв’язків 

не призведе до вирівнювання рівнів економічного 

розвитку країн-учасниць [14]. 

Ще одна концепція  «позитивної і негативної 

інтеграції» Я. Тінбергена [19] і Дж. Піндера [15], по 

суті поєднує концептуальні підходи лібералізму та 

державного регулювання (дирижизму) і виходить з 

того, що екзогенні фактори економічного зростання 

можуть бути ефективними лише у поєднанні з вну-

трішньою системою господарювання. Негативна 

економічна інтеграція полягає в тому, що злиття ри-

нків передбачає відмову від торгових і валютних 

бар’єрів (лібералістичний підхід), однак поступове 

зняття обмежень у торгово-економічній співпраці 

неминуче призведе до взаємного узгодження та га-

рмонізації політики в різних сферах господарської 

діяльності (дирижизм), тобто до формування і за-

стосування координованої і спільної політики та ре-

гулювання (позитивна інтеграція). 

У 1970-ті роки широкого поширення отримали 

ідеї неокейнсіанства, представники якого вважали, 

що центральна проблема міжнародного економіч-

ного співробітництва полягає у тому, як зберегти 

міжнародну економічну взаємодію від обмежень, 

надаючи максимальний для кожної держави сту-

пінь економічної свободи. Саме в межах неокейнсі-

анства було обґрунтовано два можливі варіанти ро-

звитку міжнародної інтеграції. Перший характери-

зується повною інтеграцією з подальшою втратою 

національної свободи, але обов’язковим узгоджен-

ням економічних цілей і політики, тобто пов’язаний 

із втратою суверенітету, внаслідок чого відбува-
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ється делегування повноважень центральним регу-

люючим органам. Інший варіант інтеграційного ро-

звитку передбачає економічну інтеграцію за умов 

збереження національної автономії. Передбачаючи, 

що жоден з цих варіантів не може бути представле-

ний у чистому вигляді, представники цього на-

пряму вважали за необхідне їх оптимальне поєд-

нання шляхом узгодження внутрішньої і зовніш-

ньої господарської політики країн, що інтегруються 

[20]. 

З посиленням ролі транснаціональних корпо-

ративних структур у розвитку світового господарс-

тва виник новий напрям теоретичного осмислення 

процесів економічної інтеграції  корпораціона-

лізм, представники якого вважали, що на противагу 

ринковому механізму і державному регулюванню, 

саме функціонування транснаціональних компаній 

(ТНК) здатне забезпечити процеси інтегрування у 

межах світової економіки, її раціональний і збалан-

сований розвиток, передусім, на регіональному рі-

вні. Причому імпульс розвитку процесам регіоналі-

зму надають саме ТНК, які зацікавлені в делокалі-

зації свого виробництва з метою зменшення витрат 

[20, 23, 27].  

Їм вторували Мітрані Д. та інші прихильники 

напряму «функціоналізму», які обґрунтовували не-

доцільність «державного догматизму», а від так  

ратували за необхідність формування відповідних 

інститутів, які б не прив’язувались до національних 

територій і виконували б функції, що залежатимуть 

від потреб суспільства – єдиного співтовариства 

[25,.с. 115]. Таким наднаціональним інститутам, на 

їхню думку, і має бути передана частина регулято-

рних функцій країн, що утворюють інтеграційне 

об’єднання, що і є свідченням ефективної інтегра-

ційної взаємодії та підтвердженням зміни форми та 

змісту державного регулювання, що викликана 

об’єктивними процесами розвитку економічної 

співпраці, що неминуче призводить до перерос-

тання економічних форм інтеграції у політичні [24, 

с. 91]. 

В результаті такої повної інтеграції, за їх дум-

кою, відбувається повне об’єднання господарств 

країн-учасниць, коли вони фактично починають ді-

яти як федерація або конфедерація [26, с. 18; 27, с. 

106], або військово-політичний союз, який має ха-

рактер оборонного і наступального альянсу [10, с. 

138-141]. Але, як свідчить світовий досвід, жодне 

інтеграційне угруповання не лише не досягло та-

кого рівня розвитку, але навіть і не ставить перед 

собою подібних завдань, оскільки фактично це 

означало б абсолютну втрату національного суве-

ренітету окремими державами. 

Представники іншої  альтернативної теорії 

економічної інтеграції (Л. Кеохане [6], П. Робсон 

[17]) зробили спробу виділити в якості домінуючих 

фактори неекономічного характеру, коли участь 

країни в інтеграційному угрупованні дозволяє їй 

підвищити національний престиж та забезпечити 

своєрідну елітність. Однак, незважаючи на те, що 

політичні чинники грають істотну роль у розвитку 

і поглибленні міжнародної інтеграції на сучасному 

етапі, розглядання їх в якості ведучих при праг-

ненні країн створювати інтеграційні об'єднання не 

має під собою досить переконливих підстав. 

Відомим також є підхід, прихильники якого 

(М. Алле [1, 2], Д. Піндер [15], В. Репке [16], А. Руг-

ман [18]) вважають, що створення інтегрованої си-

стеми дозволяє країнам ставити спільну мету, (на-

приклад, зростання зайнятості, виробництва, соціа-

льної стабільності тощо) і спільно її досягати. 

Робиться спроба довести, що переваги, наприклад, 

митного союзу для держав-учасниць є значно ви-

щими, ніж проведення цими державами політики 

вільної торгівлі. Відзначається, що промислова по-

літика держав дозволяє виробляти суспільно кори-

сні товари і забезпечувати ними населення. В той 

же час, критики цього напрямку відзначають, що в 

ході розвитку даного сценарію неминуче виник-

нення державних протиріч через «гонку держав за 

досягненням національного ефекту», хоча можли-

вість виникнення на цій основі досить високого рі-

вня кооперації не заперечується. 

Таким чином, дослідження сутності процесу 

економічної інтеграції та його найбільш загальних 

і суттєвих ознак, показало, що, незважаючи на різ-

номаніття концепцій розвитку міжнародної еконо-

мічної інтеграції, єдиного спільного підходу не ви-

окремлено.  

На сучасному етапі розвитку світового госпо-

дарства економічна інтеграція доповнюється пере-

бігом двох взаємопов’язаних і, одночасно, протиле-

жних один одному процесів  глобалізації та регіо-

налізації. При цьому, незважаючи на кількісне і 

якісне вдосконалення і ускладнення процесів еко-

номічної інтеграції, що відбувається наразі, навіть 

для інтегрованої економічної взаємодії між держа-

вами та суб’єктами національної економіки продо-

вжують існувати перешкоди у вигляді національ-

них кордонів, а витрати на їх подолання достатньо 

великі. Різноманітність інтеграційних моделей до-

зволяє більшості держав, незалежно від їх економі-

чного потенціалу та рівня розвитку, знаходити своє 

місце в цих процесах. Світові та регіональні дер-

жави бачать в економічній інтеграції потужний ін-

струмент свого політико-економічного доміну-

вання, а країни, що розвиваються, розглядають її як 

можливість зміцнення своїх позицій і захисту наці-

ональних інтересів в умовах глобалізації еконо-

міки. 
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Abstract 

The article is devoted to the problems of providing factors for competitiveness in the enterprise, which is an 

essential condition for a successful sustainable social and economic development in Ukraine as well as in other 

countries. The research of national and international scientists on companies’ competitiveness assessment along 

with forming the Concept of sustainable national development has been generalized. The work shows competi-

tiveness assessment indexes, such as economic indexes (economic constituent), social security indexes (social 

constituent) and environmental safety indexes of operational activity. International practice of indexes, that iden-

tify dynamics of financial and economic operations, social benefits package for a company employee, assessment 

of environmental safety of manufacture products as well as workplaces in companies have been described. The 

lack of standardized financial reports in Ukrainian companies, where the above mentioned indexes would be rec-

ognized (as a result, the users of company’s reporting would be able to control them) has been analyzed. The 

indexes for integrated reporting, being the source of the company’s performance of its obligations on sustainable 

regional economic development have been suggested. The possibility of economic assurance of these indexes 

under sustainable business activity by means of special-purpose funds or developing reserves to cover social and 

environmental expenses by the company has been justified.  

Keywords: sustainable economics, economic indexes, environmental safety, social security. 

 

Introduction. The company’s goal is to provide 

competitiveness of products or services which are the 

result of company’s operational activity under market 

economy. According to practice, this goal is mostly 

achieved by the entities with high potential for compe-

tition, - real and potential ability to manufacture, sell 

and maintain services for particular market segments, 

providing competitive products (goods and services) of 

quality and price similar to other products, but more 

popular with consumers.  

High enterprise competitiveness is easily identi-

fied in the world practice:  

- satisfied consumers, ready to buy the products 

again (demand is equal to supply);  

- community, stockholders, partners have no 

claims against the entity;  



26 The scientific heritage No 33 (2019) 

-employees consider themselves successful pro-

fessionals when working for the enterprise.  

When assessing competitiveness, not only the in-

dexes on conclusion of an agreement and assessment of 

goods performance are considered, but also other crite-

ria, such as indexes of entity’s operating activity effi-

ciency, its financial condition, sales and promotion ef-

ficiency, innovative project on finished-product output 

efficiency, etc. One of the most popular methods for as-

sessing company’s competitiveness is the method 

based on the theory of effective competition. According 

to the theory, the most competitive is the enterprise 

where the work of all services and department is highly-

organized. The productivity of every service is affected 

by a large number of factors, resource provision of the 

entity. The method is based on the assessment of four 

groups of indexes or competitiveness criteria: indexes 

of entity’s operating activity efficiency, its financial 

condition, sales and promotion efficiency, competitive-

ness (quality of the product) . 

Thus, competitiveness is a special area, where 

consumers and manufacturer's interests meet. At the 

same time, human factor matters the most for both par-

ties: thinking and deciding today, we try to predict how 

it will influence our children’s life in the future.  

However, considering environmental influence on 

social and economic development, scarcity of manufac-

turing resources (natural resources, in the first place), 

the need to implement system control on achieving not 

only the main goal – making profit – but also following 

the principles of corporate social responsibility be-

comes urgent.  

Corporate social responsibility has different 

«levels» of identification, that depend on organiza-

tional and economic characteristics of the enterprise, as 

well as on country’s economy, cultural and historical 

heritage, community participation, etc. This concept is 

most widely understood as a responsible attitude of the 

company to its product or service, to consumers, em-

ployees, partners; socially-minded company, that be-

lieves in harmonious co-existence, cooperation and 

continuous communication with local community; par-

ticipation in solving the most important social issues. 

Nowadays corporate social responsibility means 

promoting sustainable development (including com-

munity health and welfare), considering interests and 

needs of the parties involved, correspondence to current 

legislation and international rules, operating activity in-

tegrated with the system of public and governmental in-

stitutions.  

Materials and methods. Organizational and eco-

nomic issues of sustainable social development imple-

mentation were analyzed by such leading foreign and 

national scientists as R. Vos, Z. Gerasymchuk, T. Jack-

son, Dzh.Ru.Kulloch, S.Mocherny, O.Pokataev, 

B.Rosenberg, A. Sarabsky, N. Starchenko, M. 

Klymenko, V. Kravtsiv, D. Lilenfeld, A. Melnyk, V. 

Trehobchyk and others. A considerable attention to in-

formation support of the balanced business activity is 

paid by the prominent accounting scholars, such as S. 

Svirko, Yu. Kuzminskyi, Z. Gutsailiuk, G. Davydov, L. 

Lovinska, I. Sadovska and others.  

Nonetheless, the research of methodical and prac-

tical approaches to economic guarantee of sustainable 

development mechanism, in the context of the modern 

economic reforms, requires further investigation.  

 The purpose of the given research is to show: en-

tity’s competitiveness assessment under modern mar-

ket conditions via complex index of sustainable operat-

ing activity.  

 Considering the purpose, the following methods 

of scientific research have been applied: institutional 

analysis – to research the process of sustainable social 

and economic development formation; decomposi-

tional analysis – to define the essence of the concept 

«sustainable use of manufacturing resources», compar-

ative analysis – for systematization of practical appli-

cation for methods on social assurance of employees in 

Rivne region companies.  

Calculation of the given indexes is based on the 

data of enterprise financial reporting. Thus, we can be 

sure about reliability and objectivity of the indexes as 

well as efficiency of the research in their dynamics.  

Findings and discussion. Within the range of 

standard and practical regulations, sustainable activity 

should be analyzed on:  

– micro level, i.e directly on the business activ-

ity level;  

– meso level – within the regional social and 

economic development;  

– macro level – in the context of governmental 

programs on its implementation. To evaluate, analyze 

and improve the subject-matter practically it is im-

portant to choose rationally the indexes of sustainabil-

ity that would adhere to the standards of:  

- accountability, i.e being defined in all forms of 

financial reports;  

- objectivity, i.e having uniform criteria of defi-

nition considering the industry of business activities;  

- unified measuring value in the classification 

groups section of the following indexes: cost, physical, 

quality; absolute, relative.  

We believe that sustainable business activity re-

fers to the organization of rational and efficient use of 

production resources aiming to implement operative 

and strategic tasks of business activities. This implies 

complex equilibrium of three constituents: 

- positive dynamics of economic indexes (eco-

nomic constituent);  

- social security (social constituent);  

- environmental safety of operational activity 

(ecological constituent)  

While implementing territorial reform it is im-

portant to define the conditions of enterprise financial 

and organizational support properly. Having taken into 

account the results of their activity, the conditions turn 

out to be considerable factors in establishing sustaina-

bility of regional economics. Forms and amount of such 

support should be clearly specified at every stage of re-

gional «Programs of economic and social develop-

ment» approval.  

Considering the information included in the enter-

prise financial accounting, we can distinguish the fol-

lowing major indexes of sustainable activity.  
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Economic indexes refer to the basic and derived 

indexes of financial result as well as resources provi-

sion.  

Basic: 1. Gross income 2. Operating income 3. 

Cost of sales 4. Asset value (average annual) 5. Net as-

set value 7. Average number of employees 8. Pre-tax 

income 9. Retained earnings (uncovered loss). 

Derived: 1. Return on assets and capital-output ra-

tio 2. Labour productivity 3. Average wages 4. Profita-

bility index (Oleinyk K., 2012, pp.15-20). 

Calculation of the given indexes is based on the 

data of enterprise financial reporting. Thus, we can be 

sure about reliability and objectivity of the indexes as 

well as efficiency of the research in their dynamics.  

Environmental safety indexes refer to the evalua-

tion of environmentally safe conditions of production 

and labor, providing environmental and reproductive 

influence of the activity results on regional develop-

ment of quality (V) and quantity (VV) indicators, such 

as : 

 energy and heat consumption (VV), 

 stock use (VV), 

 use of natural resources: water and power 

(VV), 

 cost/amount of waste (VV), 

 internal and external air quality (V), 

 noise and smell evaluation (V), 

 environmental safety of manufacturing proce-

dure, workplace, output (V) (Miagchenko O., 2010, 

pp.154-159). 

At the moment, there are the Standards of environ-

mental safety functioning in Ukraine. They correspond 

to international environmental standards. Those that are 

concerned with results of financial and economic activ-

ity of the enterprise are: DSTU ISO/TR 14032:2004 

«Environmental management. Examples of environ-

mental performance evaluation», DSTU ISO/TR 

14049:2016 (ISO/TR 14049:2012, IDT) «Environmen-

tal management. Life cycle assessment». Although, the 

standards for quality and quantity indexes of environ-

mental safety in the companies have not been regulated 

by the national Standards yet.  

Social security indexes refer to the rational use and 

reproduction of labor resources considering the needs 

of their professional development and social service (in 

most cases it is known as employee benefits): 

- basic benefits or the guarantees of social security 

mandated by the law of Ukraine and included into em-

ployment agreement;  

- motivating benefits combine compensation 

(damages covered by the employer as additional means 

added to the guarantees mandated by the law) and com-

petitive benefits (encouraging system of employees 

support) (Indexes of business social responsibility; Dic-

tionary). 

Procter & Gamble (P&G) is an American transna-

tional corporation which can be called the most active 

«lobby» of sustainable business activity. A large scale 

of its production stipulates system combination of com-

pany, government and public interests of the region 

where it is domiciled. P&G uses UK government vari-

ant of sustainable development definition, stated as, 

"Sustainable development is …the importance of en-

suring that all people should be able to satisfy their 

basic needs and enjoy a better quality of life, both now 

and in the future."  

As for social responsibility, there are two main di-

rections (they have practically became the secret of 

P&G’s success):  

1. Corporate social responsibility  

2. Sustainable manufacture and consumption of 

goods across the nation (Krasnikov D., 2016; Makar S., 

2010).  

In other words, the company is obliged to consider 

national standards of social security as well as to sup-

port government programs of social development. In 

practice it is regulated by the legal consultants who are 

responsible for the internal Standards Code of social re-

sponsibility.  

Information base of sustainable activity for 

Ukrainian enterprises is presented by the integrated 

system of business accounting that includes account-

ing, statistical accounting, managerial accounting, tax 

and budget settlements accounting. 

Nowadays accounting and financial statements 

data is not sufficient source of information anymore 

when it comes to making strategic or operational man-

agerial decisions: the advantages of management ac-

counting are not properly regulated in legislation; me-

thodical basics of (internal) accounting should be fur-

ther harmonized with settlements of budgetary 

payments accounting (Berling R.).  

The need for adding such indexes as: generating 

and protecting human capital; corporate management 

of the personnel development; pollution as a result of 

enterprise activity, etc. to the existing forms of financial 

accounting becomes obvious.  

We have conducted social research of Rivne re-

gion enterprises trying to check how they adhere to 

their social programs (the study included business ac-

tivity of 32 joint-stock companies). Unfortunately, the 

majority of executives define employee benefits as 

compliance with labor legislation, i.e on time payroll 

payment. Only 19 enterprises from the research, in-

deed, use motivating elements of the employee benefits 

and try to follow them.  

Let’s take, for example, the indexes of social se-

curity considering international practice of non-profit 

business units. In general, all indexes of business social 

responsibility can be divided into four blocks:  

- health safety; 

- corporate culture development; 

- training, professional development; 

- recreation and entertainment; 

- labor motivation. 

The indexes of business social responsibility are 

given below.  
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Table 1.  

Indexes of social responsibility in financial statements of domestic businesses 

Indexes of business social responsibility 

(in the accounting period)* 

External reports produced for public consumption 

Financial 

statements 

Reports for so-

cial security 

administration 

Statistical re-

ports 

Settlements 

of budgetary 

payments 

Notes** 

1 2  3 4 5 

health safety***      

- workers’ compensation V  V V  

- expenditure on labor protection  V   V  

- the number of occupational injuries   V    

- the number of days off work due to in-

jury or illness  
 V    

- the number of days off due to occupa-

tional illness  
 V    

- the number of sanatorium-resort ther-

apy  
 V    

satisfying social welfare needs       

- the number of employees in the em-

ployer assisted housing list  
    V 

- seating capacity in the canteen      V 

- the number of employees granted hous-

ing  
    V 

- the number of employee applied to the 

trade union organizations  
    V 

- expenditure on employees’ housing ar-

rangements  
V     

- expenditure on housing rent compensa-

tion  
V     

- financial aid to employees V   V  

 training, professional development       

- expenditure on employees’ professional 

development  
V   V  

- expenditure on employees’ training  V   V  

- the number of employees with higher 

education (divided into categories) 
    V 

- the number of employees who had 

taken their course of professional devel-

opment  

    V 

recreation and entertainment       

- expenditure on tourist tours  V     

- expenditure on public events  V     

labor motivation       

- average salary (divided into categories)    V   

- additional vacation pay expense  V   V  

- bonuses V   V  

*compiled on the basis of (Indexes of business social responsibility); 

** at the moment the column is left empty, the reports require additional information;  

*** it is appropriate to apply relative indexes (due to the proportion of researched index to its general sum/amount 

of expense, number of workers, etc.).  

 
 The recognition of the enterprise as being «so-

cially responsible» is an important factor of competi-
tiveness. World business practice considers the higher 
level of social responsibility to be  

«philanthropic or corporate social responsibil-
ity(CSR)»: investing into projects, that benefit the com-
munity, but are not profitable; environmental protec-
tion; investments into health care, education, infrastruc-
ture, etc.  

Big American and European business has been 
known as pragmatic, but it recognizes the positive in-
fluence of CSR on the image of the enterprise:  

- the loyalty of consumers along with the brand 
value increase. The research shows that CSR influences 
70% of European consumers’ choice of brand when 
shopping. One out of five Europeans is willing to pay 
more for environmentally-friendly product as well as 
for other elements of CSR.  

- efficient and fair lobbying is observed, having 
trust and support of community. For example, western 
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electric power companies, which are monopolies on 
certain territories, invest into economic development of 
these territories and into non-profit «green» sources of 
energy. But, when there is a need to increase tariffs for 
population, they receive a positive support of commu-
nity and politicians 

- quality and motivation of the staff increase. The 
research shows that companies, which pay attention to 
CSR, can train employees that are more motivated and 
less willing to take advantage of the company for per-
sonal gain. 

Can CSR be valuable for big business in Ukraine? 
It is obvious that today national business is struggling 
with distrust of population. For example, according to 
the Institute of Sociology research, only 19 % of 
Ukrainians support taking public companies under pri-
vate ownership. Considering low trust of population to 
business, its support in tax, currency, regulatory and 
other deregulation of economy can hardly be expected 
(Krepak, 2016). 

The need to expand sustainable activity indexes in 
the forms of financial accounting for Ukrainian busi-
ness is obvious. Thus, implementation of integrated ac-
counting reporting becomes important. This system is 
not stipulated by the limitations of a certain accounting 
system, it can provide full information resulting from 
economic justification of social and ecological constit-
uents’ provision in business activities.  

Dynamic development of entities involved in ac-
counting implies for the accounting data to be speci-
fied, i.e additional analytics of financial accounts along 
with internal forms of accounting being introduced. 
The study, evaluation and comparison of indexes of 
Programs for economic development, social security 
and environmental safety implementation call for the 
necessity to create unified index, i.e integrated index of 
sustainable activity.  

Calculation objectivity as well as financial support 
of its implementation are important for the integrated 
index. National Accounting Standards of Ukraine offer 
a chance to cover the expenditure on implementation 
process of the above mentioned Programs in a few al-
ternative variants. 

Such expenses can be covered by:  
- using other operational expenditure if analytic 

subaccounts are introduced in the columns of the Pro-
grams: Debit «Other operational expenses» - Credit 
«Resources (suppliers)»; 

- using a fund created by means of retained 
profit account: Debit «Profit use» - Credit «Fund of sus-
tainable activity»; Debit «Fund of sustainable activity» 
- Credit «Resources (suppliers)»;  

- using reserve fund account for the Programs of 
sustainable operational activity implementation: Debit 
«Other operational expenses» - Credit «Reserves», 
Debit «Reserves» - Credit «Resources (suppliers)». 

Conclusions. New administrative-territorial re-
form in Ukraine is impossible without the support of 
business enterprises – the «core» of territorial and eco-
nomic development. It is important for any enterprise 
to determine properly the indexes of sustainable activ-
ity, to plan its resource supply, to monitor the produc-
tivity in the Program of economic development, social 
security and environmental safety implementation re-
port for administrative-territorial unit, enterprise or 

country in general. Thus, sustainability indexes in the 
process of administrative-territorial reform implemen-
tation should become a subject-matter of systematic 
government control and support and for businesses the 
indexes should be the basis of accounting and analytic 
supply as well as of internal operational audit at the 
stages of planning, implementation and result evalua-
tion.  

Concerning the priorities of sustainable develop-
ment constituents (economic, social, ecologic), they 
can vary from enterprise to enterprise depending on 
their resource supply, type of industry, economic situa-
tion on external and internal markets, etc. Nevertheless, 
priority of economic indexes (i.e rational financial sup-
port) is doubtless.  
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Abstract 
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An important economic category and the main 

purpose of entrepreneurial activity is profit. As an eco-

nomic category, the company's profit characterizes the 

financial result of the business activity, on which the 

financial-property condition and the efficiency of the 

entity's activity depend. The size and dynamics of fi-

nancial results make it possible to analyze the effi-

ciency of the economic ones interconnections that are 

formed in the process of reproduction, and also provide 

economic and social development of entrepreneurial 

structures. 

It should be noted that both among economists-

classics and among contemporary economists there is 

no unity of thought regarding the definition of the con-

tent of the "profit" category, and the theory of profit is 

still incomplete and contains in itself certain contradic-

tions. The concept of the construction companies profit 

is also not outlined in the literature. 

The methodics and organization of construction 

companies accounting are covered in scientific works 

of: Z. Zadorozhny [1], N. Verhoglyadova, M. Goncha-

renko, D. Levchinsky, O. Shcheglova [2], Ya. Krupka, 

R. Melnyk [5], V.V Vitlinsky and P.I. Verchenko [13] 

etc., but scientific and theoretical approaches to the 

identification of the economic essence of the construc-

tion companies profit are insufficiently investigated 

and need additional research. 

The aim of the research is to identify the essence 

of the construction companies profit and to systematize 

scientific and theoretical approaches to determining the 

sources of competitive advantage formation. 

Construction is a leading type of economic activity 

that provides others with its products. It should be 

stressed that the activities of construction companies in 

recent years, unfortunately, are unprofitable. The size 

of the losses has been decreasing in recent years (2015-

2018) (fig. 1). 
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Fig. 1. Net profit (loss) of construction companies in 2010-2018* 

 

* Formed by the author according to the site of the State Statistics Service of Ukraine (application dated March 

23, 2019). 

 

Thus, the tendency to decrease the loss can be 

evaluated positively. It is expected that in the coming 

years, the loss will be transformed into profit. Accord-

ing to the National accounting standart №1 «General 

requirements for financial statements» profit – is the 

amount at which the income exceeds the costs associ-

ated with them. According to the International Ac-

counting Standard 1 «Presentation of Financial State-

ments» all items of income and expense recognised in 

a period shall be included in profit or loss unless a 

Standard or an Interpretation requires otherwise. 

The analysis of the works of domestic scientists on 

accounting and economics in construction [1; 2; 3; 4; 5; 

6], the absence of a definition of construction compa-

nies profit is confirmed. Taking into account the object 

and scope of the research, it is necessary to identify the 

essence of the construction companies profit, based on 

the definition stated in the National accounting standart 

№1. 

Thus, the profit of a construction company is the 

amount at which revenues obtained as a result of con-

struction works for a certain period of time, using ex-

isting entrepreneurial potential, taking into account 

economic risks and competitive advantages, exceed the 

associated costs specified in the accounting system. 

This definition illustrates the main characteristics of the 

construction company’s profit: profit is obtained on the 

condition that the income exceeds the expenses calcu-

lated in the accounting system, taking into account the 

existence of economic risks and the possibility of ob-

taining profit in the presence of competitive ad-

vantages. Consequently, the components of entrepre-

neurial potential, economic risk and competitive ad-

vantages affect the size of the profit of a construction 

company. 

Under the entrepreneurial potential at the com-

pany level scientists [7, p. 98; 8, p. 264; 9, p. 256; 10, 

p. 10] mean a set of business ideas and ways of their 

implementation, which are at the disposal of the com-

pany; a set of internal capabilities of its owners and per-

sonnel; ability to develop; complex, dynamic, polysty-

rene system. In its structure, the object and subjective 

components are distinguished. 

Economic risk is a type of risk that arises in any 

type of business aimed at obtaining profit and related to 

the production of products, the sale of goods, the pro-

vision of services, performance of works; commodity-

money and financial operations; commerce, as well as 

the implementation of scientific and technical projects 

[11, p. 10; 12, p. 14]. V.V Vitlinsky and P.I. Verchenko 

[13, p. 9] indicate that this is an objective-subjective 

category in the activities of business entities, which is 

related to overcoming uncertainty and conflict in a sit-

uation of inevitable choice. In the course of content 

analysis by L.M Radzihovskaya and O.V. Ivashchuk 

[14, p. 6], it was found that the most significant features 

of the concept of "economic risk", taking into account 

the definition of contemporary foreign and domestic re-

searchers, are "probability" (44%), "uncertainty" 

(40%), "loss" (32%). The least significant is "failure", 

"negative consequence", "accident", "uncertainty". 

In order to understand the nature of economic risk, 

it is advisable to outline the relationship between risk 

and profit, which is manifested in the following: 

- in order to make a profit (along with the risk of 

loss there is a probability of obtaining additional in-

come), the business entity is often deliberately taking a 

risky decision. There is a choice: either the risk of 

losses, or the possibility of increasing revenues; 

- the less risk the business entity receives, the less 

profit it receives, the increase in risk affects the growth 

of profit; 

- zero risk provides the lowest profit. 

All risks that arise or are likely to occur in an en-

terprise affect the ultimate variant on the financial re-

sults of the company with the only difference that one 

of them has a direct one influence on the results of ac-

tivity, and others - mediated. The emergence of envi-

ronmental risks can lead to future situations affect the 

financial result of an enterprise: a decrease in the price 

level of products; low capacity of production facilities; 

reduction of incomes; reducing the market share that is 

owned by the company; loss of customer relationship 

etc. 

When external risks arise, the tasks of manage-

ment of any enterprise are operational and effective ac-

tions to maximize the impact of such risks on activities 
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and, accordingly, financial results of the enterprise. A 

completely different situation is the internal risks of the 

enterprise, since the management has not only to mini-

mize the effects of their influence, but also to take all 

necessary measures for elimination risk factors. In case 

of occurrence, internal risks of the enterprise can lead 

to such consequences: 

– organization risks - long-term (non-operative) 

problem solving, creation of a negative one the climate 

in the company's collective; the appearance of high fa-

tigue, low efficiency or ineffectiveness of management 

decisions made, etc.; 

– financial risks - the emergence of problems 

with liquidity of the enterprise due to constant high 

costs, problems of financing of economic enterprise ac-

tivity, growth of interest payments on loans; 

– staff risks - reducing the level of motivation of 

workers and workers, the emergence of high turnover 

frames, low level of performance of works, increase of 

the part of work execution by third parties, etc.; 

– production risks - reduction of production vol-

umes; underloading of production capacities, reduction 

of the quality of manufactured products, decrease in the 

range of products, increase warranty costs. 

All listed risks and situations that arise when they 

occur, lead to or decrease the volume of income, or to 

increase the costs of the enterprise, which, in turn, di-

rectly affects the financial results of the enterprise. To-

day, in order to eliminate the risks in an enterprise or 

minimize their activities, they are engaged so-called 

risk-oriented management. The analysis of the essence 

of the concept of "competitive advantage" indicates sig-

nificant differences in interpretation, which gives 

grounds for grouping the views of scholars into the cor-

responding scientific directions (Table 1). 

Table 1 

Systematization of theoretical approaches to determination of sources of competitive advantage formation 

№  
The name of 

the approach 
Market requirements 

The main sources of com-

petitive advantages 

Representatives of 

the approach 

1. 
Resource-

consuming 
Goods at moderate prices 

Availability of factors (re-

sources) of production and 

efficiency of their use 

A. Smith, D. Ricardo, 

J.-J. Lamben, 

E. Heckscher, B. Olin 

M. Porter, E. McDon-

ald, 

I. Ansoff 

2. Qualitative Enhanced quality features 

Continuous improvement of 

the quality of products, 

goods and services 

L.S. Shevchenko, 

I.P. Otenko 

E.O Poltava 

V. Sitnichenko 

3. 
Adaptively- 

innovative 

Constant changes in customer 

requirements require the origi-

nality and uniqueness of the 

goods 

Flexibility, adaptability, 

innovation 

M.M Lepa, S. Popov,  

A.P Chelenkov 

G.R. Kreemev, V. 

Burr, V.A. Vasilenko 

4. 
Valuably-

competent 

High competence of the com-

pany in any sphere of activity 

Exclusive value of the goods, 

method of production, sale, 

exclusive value of the trade-

mark 

R.A. Fathatdinov 

A.V Shegda 

V. Baranchev 

T.O. Barbaz 

V.D Nemtsov 

 

As for construction companies, then the resource-

cost approach can be considered to be the prevailing 

one. The system for building cost construction is based 

on the cost model of pricing, thus, cost minimization is 

the optimal way of gaining competitive advantages in 

modern economic conditions.  

The current system of pricing in construction, as 

clearly notes D. Yu. Chashin, [15, p. 271], the depend-

ence of costs for construction works and their cost from 

the term of construction project realization is practi-

cally not taken into account. An important factor affect-

ing pricing and, at the same time, a function of choosing 

the term of the project tp, from the set of possible op-

tions t, is the specific value added Q. In Fig. 2 we can 

see the a graphical representation of the function, which 

is the curve of the construction works offered by the 

construction company for the selected construction pro-

ject. 

 
Fig. 2. Curve of offering construction works for the selected construction project* 

*  Formed by the author on the basis of: [15, p. 272] . 
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The depicted curve can be considered as the curve 

of average variable cost of construction work because 

the costs that form the value added are variables, since 

they depend on the period of implementation of the 

construction project. 

Not supporting the statement of D. Yu. Chashin, 

[15, p. 272], we note that the cost of purchasing build-

ing materials and constructions is not constant. There-

fore, only one of the possible deadlines for implement-

ing the project will provide minimal costs. As a result 

of the above, the essence of the profit of a construction 

company should be presented in the form of fig. 3. 

 
Fig. 3. Identification of the construction companies profit* 

*  Formed by the author 

 

Construction companies profit Revenues - Expenses 

Entrepreneurial potential 

Object (related to material and personal 

potential): 

- Innovative (possibilities of generation 

and introduction of new ideas); 

- financial (amount of financial resources 

for implementation of current and future 

costs); 

- production (opportunities for using pro-

duction factors to maximize income); 

- the potential of reproduction (possibili-

ties for reproduction of resources); 

- Infrastructure (the ability of subsidiary 

and secondary industries to provide con-

ditions for the activities of major units) 

Subjective (related to the public form of detection): 

- scientific and technical (characterizes the level of scientific 

and technical provision of production); 

- managerial (skills and abilities of managers of all levels of 

management in the formation, organization, creation of proper 

conditions for functioning); 

- the potential of the organizational structure of management 

(general corporate mechanism of operation of the company); 

- Marketing (the ability to direct all functions to meet the needs 

of consumers and the use of potential markets); 

- labor (a set of qualitative characteristics of the personified 

workforce); 

- information (information opportunities that affect the nature 

and specificity of construction) 

Economic risks 

– Operational: 

– commercial (arise in the 

process of selling con-

struction products); 

– production (associated 

with the production pro-

cess (cost growth); 

– Financial (arising in the 

implementation of financial 

transactions): 

– interest (loss risks from 

changes in cash flows; 

– loans; 

– currency; 

Investment and Innovation: 

- investment (represented by investment 

funds); 

- innovative (the probability of losses in-

curred when investing funds in construc-

tion products that will not be in demand 

on the market); 

Competitive advantages 

Inner: 

- production - productivity, rationality of exploitation of 

fixed assets; 

- Technological - modernity, perfection, flexibility of 

technological processes, use of achievements of NTP; 

- qualification - professionalism, skill, activity of the per-

sonnel, propensity for innovations; 

- organizational - modernity, progressiveness; 

- managerial - efficiency and effectiveness of the current 

management system, asset management efficiency; 

- innovative - systems, methods of development and in-

troduction of new technologies (know-how); 

- consequence - market culture of the company, tradi-

tions, history; 

- economic - solvency, liquidity, profitability; 

- geographical - placing of markets, transport routes. 

Exterior: 

– information - operating systems of data pro-

cessing, the degree of awareness of trends in 

market development; 

– qualitative - the level of quality of products 

according to consumers' estimates; 

– Behavioral - a measure of distribution of 

marketing philosophy among employees of the 

company; 

– market conditions - market conditions of ac-

tivity, competitive environment; 

– image - general representations of consumers 

about the company; 

– price - level and possible price dynamics, 

their social orientation; 

– Sales - portfolio of orders; 

– communication - ways of disseminating infor-

mation about the company. 
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The conditions for ensuring the competitive ad-

vantages of the company associated with the imple-

mentation of innovation activities, because the new 

technologies and new innovations contribute to the en-

suring the competitiveness of the company. Therefore, 

the activity of the company in the implementation of 

innovation activities will affect the frequency of the 

creation of new technologies and innovations and thus 

provide it competitiveness.  

Conditions of ensuring the competitive ad-

vantages of the company are shown in the table 2. 

Table 2 

Conditions of ensuring the competitive advantages of the company 

№ Conditions Explanation 

1. 
New technol-

ogy 

New technologies are often preceded by a strategically important innovation. New 

branches appear when the change of technology contributes to the emergence of a new 

product. Firms, "grown" in 

old technology, it's hard to understand the meaning of the new technology that just 

appeared, and react to it even more difficult. 

2. 
New queries of 

buyers 

Competitive advantages are received by different companies due to the emergence of 

new customer requests 

or change their views. To respond to inquiries, companies need to be created a new 

value chain. 

3. 

The emergence 

of a new one 

segment in in-

dustry 

There is an opportunity not only to enter a new group of indicators, but also to find a 

new, more an effective way to release certain types of products or to form new ap-

proaches to a particular one groups of indicators. Taking on the development of a new 

segment, you can significantly change the chain 

values that may prove to be a rather difficult task for competitors already confirmed on 

the market. 

4. 

Changing value 

components 

production 

Competitive advantages are obtained by various companies due to the change in the 

cost of components production. The firm achieves competitive advantage by adapting 

to new ones conditions, while competitors adapt to the old conditions. 

5. 

Change state-

owned regula-

tion 

Changing policies in areas such as standards, environmental protection, requirements 

for new industries and trade restrictions are another widespread incentive-response to 

form a competitive advantage. Existing market leaders adapted to certain "rules of the 

game" alongside the government. 

 

As a basis for the achievement of competitive ad-

vantages, as a rule, adopt three key concepts: leader-

ship, staffing and development. Leadership can be ob-

tained as a result of constant innovation that will allow 

the company is different from others. The staffing ori-

entation for change and its ability to create and intro-

ducing innovations will contribute to attracting new 

competitive advantages. Company’s development also 

depends on the implementation of innovation activities, 

since in this case it is not only quantitative, but, first of 

all, qualitative. All this testifies to the significance of 

innovation in the creation of competitive advantages 

and, consequently, ensuring the competitiveness of the 

company. 

The concept of competitive advantage was first 

developed by M. Porter. In his works, he analyzed the 

factors that will allow their use the company to gain an 

advantage over competitors. In his opinion, competitive 

advantage «arises as a result of finding and using 

unique, different from rivals, ways of competition that 

can to refrain from a certain period of time» [16].  

M. Porter distinguishes two main sources of bene-

fits: marketing and expenses. The advantage of market-

ing is competitive the advantage in goods and services 

that better meet the needs of consumers, than the prod-

ucts of competitors. This advantage is based on the 

uniqueness of the product or services that are achieved 

through a strong reputation of a trademark, providing 

more quality services, technological leadership, full of-

fer assortment of goods, creation of unique distribution 

capacities. 

Cost advantage is a competitive advantage due to 

lower costs production and marketing costs than the 

cost of competitors that allows companies to lower 

prices or use advertising and distribution savings. 

That's it the competitive advantage may be due to the 

economy of the increase the scope of activities, the 

availability of experience in doing business in this area 

activity, increase of labor productivity, introduction of 

new technologies etc. M. Porter also identified the third 

way to achieve a competitive one benefits - the combi-

nation of marketing benefits or costs in a particular 

market segment. 

The main tasks in the field of increasing competi-

tiveness we can define the following:  

– removal of barriers to entrepreneurial activity; 

– reduction of tax pressure;  

– improvement of legislation in the field of en-

trepreneurial activity;  

– development of antimonopoly legislation;  

– provision of solvent demand of the population;  

– state support for newly created companies: 

creation of services;  

– information on the latest technologies, 

changes in legislation, prospective markets; 

– sales;  

– financial stimulation of innovation activity of 

companies in relation to creation of new goods and ser-

vices.  

The measures listed will enhance competitiveness 

not only the companies and their products, but the 

whole economy as a whole. 
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Thus the profit of a company is the most important 

economic category and the main purpose of its activity. 

As an economic category, the profit represents a net in-

come minus the cost created in the field of material pro-

duction. The size of the profit depends on the replen-

ishment of funds, material incentives for employees, 

and the payment of taxes. Profit must be considered 

first and foremost as the result of any activity that is 

based on the attraction of capital in any form. In mod-

ern conditions, profit is the main effective source of de-

velopment and result the activity of any object at the 

macro and macro levels. Legal profit is an income de-

rived from the production and sale of a product or ser-

vice, so the purpose, The company and the basis of its 

development are profit making as an investment source. 

It is profit as the main source of investment that is the 

basis for decision making. 

We consider that the profit of a construction com-

pany is the amount at which revenues obtained as a re-

sult of construction works for a certain period of time, 

using existing entrepreneurial potential, taking into ac-

count economic risks and competitive advantages, ex-

ceed the associated costs specified in the accounting 

system. The most important task of the construction 

company is to obtain a positive financial result for its 

further development. Based on the amount of income 

received the economic strategy of the company on the 

management of material labor and financial resources 

is determined, as well as with issues related to investing 

in company’s development. In order to maximize the 

profit of a company it is necessary, first of all, to fulfill 

a complex of tasks for provision increase in volume of 

activity, effective cost management, increase of effi-

ciency of use of material and technical base, optimiza-

tion of composition and structure of working capital, 

increase of labor productivity and enterprise manage-

ment system.  

The results of the production activities are influ-

enced by a number of noneconomic factors, such as po-

litical, social, natural and climatic, which not always, 

even can be accurately estimated and predicted. These 

factors are different affect not only profits, but also fi-

nancial and property the state as a whole and need to 

take into account risk factors in the system of account-

ing, economic analysis, internal control, planning, man-

agement in the context of risk-oriented enterprise man-

agement. Risk-oriented management is a special type 

of activity of the company that is directed from one 

side, to mitigate the impact of negative external and in-

ternal risk factors on the results activity, that is, profits 

of the company, and on the other - on the use of possible 

positive influence such factors. In Ukraine, at the pre-

sent stage of its development, an important role is 

played by the governance process risks in order to pre-

vent the company from the use of negative factors as an 

integral part crisis management enterprise. 

The prospect of further research, in our opinion, is 

seen in improving the management of construction 

company’s profit distribution and developing an com-

pany’s management strategy. 
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Аннотация 

Рассматривается актуальный вопрос получение при расчетах значения переменной Х1sl, который достигается 

с помощью расчетов при использовании переменных Х2sl, Х3sl и параметра Ssl. Полученные значения переменно 

Х1sl позволяют выявить границы, в которых они могут существовать. 

Abstract 

The present article deals with the calculation of a variable Х1sl and plotted 2D-figures. The meanings of variable 

Х1sl allow us to understand how the following variables Х2sl, Х3sl and parameter Ssl influence on it. 

Ключевые слова: расчетная переменная Х1sl, параметр Ssl характеризующий ВВП, 2D-графики, Excel 
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Ранее автор провел расчеты по объему экономической оболочки Ssl (GDP), которые были описаны в 

статье [1, 2]. В представленной ниже статье показано, как влияют значения двух переменных Х2sl и Х3sl, а 

также параметра Ssl (GDP) на расчеты переменной Х1sl. При этом значения переменных могут быть посто-

янными, увеличиваются или уменьшаются в 10 раз. Таким образом, рассматривается вопрос изменения Х1sl 

= f(Х2sl, Х3sl, Ssl).  

ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)

0

1,7

3,4

5,1

0 2 4 6 8 10
ˉ ʧ/ʧ

X
1
s
l
,
 
ʝ
ʜ
.

 
Рис. 1. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl)  

Х2sl=Х3sl=1, Ssl=1..10  

ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)
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Рис. 2. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl=1, Х3sl= Ssl=1..10 

Итак, на рисунке 1 показана зависимость Х1sl, когда значения переменных были следующими Х2sl = Х3sl 

= 1, Ssl = 1..10. Как видно из данного рисунка значения Х1sl изменяются по линейному закону с 0,51 до 5,1, 

т.е. 10,0 раз.  

На следующем рисунке 2 изображенная кривая Х1sl, при переменных Х2sl = 1, Х3sl = Ssl = 1..10, увеличи-

вается с 0,51 до 510,15, т.е. 1000,0 раз. 
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Рис. 3. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl= 1..10, Х3sl=Ssl=1  

ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)
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Рис. 4. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl= Х3sl=1..10, Ssl=1 

На следующих двух рисунках 3 и 4 представлены две кривые Х1sl, когда переменные были Х2sl = 1..10, Х3sl 

= Ssl = 1 и Х2sl = Х3 = 1..10, Ssl = 1 соответственно. Как видно из рис. 3 построенная зависимость Х1sl также уве-

личивается по линейному закону в 10 раз. Кривая же на рис. 4 уменьшается с 0,51 до 0,005, т.е. в 100,0 раз. 

Рассчитанные значения для зависимости Х1sl на рисунке 5 при переменных Х2sl = Х3sl = 1, Ssl = 1..10 

остаются неизменными и равны 0,51. На рис. 6 значения Х1sl при Х2sl = Ssl = 1..10, Х3sl = 1 также умень-

шаются в 10,0 раз с 0,51 до 0,051. 
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ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)
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Рис. 5. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl)  

Х2sl= Х3sl=1, Ssl=1..10 

ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)
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Рис. 6. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl= Ssl=1..10, Х3sl= 1 

Рисунки 7 и 8 были построены при Х2sl = Ssl = 1, Х3sl = 1..10 и Х2sl = Х3sl = Ssl = 1..0,1 соответственно. Здесь на 

этих рисунке 7 значения переменной Х1sl увеличиваются с 0,51 до 51,02, т.е. в 100 раз, а на рис. 8 уменьшаются по линей-

ному закону в 10,0 раз с 0,51 до 0,05.  
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Рис. 7. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl= Ssl=1, Х3sl=1..10 

ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)
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Рис. 8. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl= Х3sl=Ssl=1..0,1 

ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)
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Рис. 9. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl= Х3sl= 1..0,1, Ssl=1 

ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)
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Рис. 10. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl= 1..0,1, Х3sl=Ssl=1 

На следующих двух рисунках 9 и 10 представлены две зависимости Х1sl при Х2sl = Х3sl = 1..0,1, Ssl = 1 и 

Х2sl = 1..0,1, Х3sl = Ssl = 1 соответственно. Здесь на рисунке 9 зависимость Х1sl остается постоянной 0,51. На 

рисунке 10 кривая Х1sl увеличивается уже в 100 раз с 0,51 до 51,02.  

Из рисунков 11 и 12 видно, что построенные зависимости Х1sl при Х2sl = Х3sl = 1, Ssl = 0,1..1 и Х2sl =1, 

Х3sl = Ssl = 1..0,1 уменьшаются. Так, например, на рис. 11 зависимости Х1sl уменьшается по линейному за-

кону с 0,51 до 0,05, т.е. в 10 раз, а на рис. 12 уменьшается ужу в 1000 раз с 0,51 до 0,001.  

ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)
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Рис. 11. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl= Х3sl=1,Ssl=0,1..1 

ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)
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Рис. 12. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl=1, Х3sl= Ssl=1..0,1 

Из рисунка 13 видно, что кривая Х1sl при переменных Х2sl = Ssl = 1..0,1, Х3sl = 1 увеличивается с 0.51 до 

5.1, т.е. в 10.0 раз. На рисунке 14 кривая Х1sl при Х2sl = Ssl = 1, Х3sl = 1..0,1 уменьшается с 0.51 до 0,01, т.е. в 

100 раз.  
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ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)
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Рис. 13. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl)  

Х2 l = Ssl= 1..0,1, Х3sl=1 

ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)
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Рис. 14. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl= Ssl=1,Х3sl=1..0,1 

ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)
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Рис. 15. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl= Х3sl=1..10, Ssl= 1..0,1 

ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)
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Рис. 16. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl= 1..10, Х3sl=Ssl= 1..0,1  

Из кривой Х1sl, изображенной на рисунке 15, видно, что она уменьшается с 0,51 до 0,1, т.е. в 10,0 раз 

по линейному закону. Данная кривая была построена при следующих значениях переменных Х2sl = Х3sl = 

1..10, Ssl = 1..0,1. Следующий рисунок 16 был построен при переменных Х2sl = 1..10, Х3sl = Ssl = 1..0,1. Здесь 

кривая Х1sl уменьшается очень значительно в 100000 раз.  
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Рис. 17. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl= Ssl= 1..10, Х3sl=1..0,1  

ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)
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Рис. 18. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl= Ssl= 1.. 0,1, Х3sl= 1..10 

При построении рисунка 17 были использованы следующие переменные Х2sl = Ssl = 1..10, Х3sl = 1..0,1. 

Полученная кривая Х1sl уменьшается в 1000 раз с 0,51 до 0,001. На рисунке 18 показанная кривая Х1sl при 

Х2sl = Ssl = 1.. 0,1, Х3sl = 1..10 увеличивается в1000 с 0,51 до 510,15.  

Зависимость Х1sl на рисунке 19 при переменных Х2sl = Х3sl = 1..0,1, Ssl = 1..10 увеличивается в 10,0 раз с 

0,51 до 5,1 по линейному закону. На рисунке 20 построенная кривая Х1sl увеличивается значительно в 

100000 раз при переменных Х2sl = 1..0,1, Х3sl = Ssl = 1..10. 

ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)
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Рис. 19. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl= Х3sl=1..0,1, Ssl= 1..10 

ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)
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Рис. 20. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl=1..0,1, Х3sl=Ssl= 1..10 

Представленные кривые Х1sl на рисунках 21 и 22 в обоих случаях уменьшаются с 0,51 до 0,0001 и до 

0,0005, т.е. в 10000 и 1000 раз соответственно. При построении кривых Х1sl на этих рисунках были ис-

пользованы значения переменных: Х2sl = 1..10, Х3sl = 1..0,1, Ssl = 1 и Х2sl = 1..10, Х3sl = 1, Ssl = 1..0,1 соответ-

ственно. 
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ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)
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Рис. 21. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl=1..10, Х3sl=1..0,1, Ssl= 1 

ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)
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Рис. 22. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl=1..10, Х3sl=1, Ssl= 1..0,1 

ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)
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Рис. 23. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl=1, Х3sl= 1..10,Ssl= 1..0,1  

ʍ1sl = f(X2sl, X3, Ssl)
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Рис. 24. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl=Х3sl= 1..0,1,Ssl= 0,1..1 

Как видно из рисунков 23 и 24 построенные зависимости Х1sl при переменных Х2sl =1, Х3sl = 1..10, Ssl = 

1..0,1 и Х2sl =Х3sl = 1..0,1, Ssl = 0,1..1 имеют максимумы 10,0 в точке 7 и 1,0 в точке 4 соответственно.  

Из последних двух рисунков 25 и 26 видно, что построенные зависимости Х1sl при переменных Х2sl 

= 1, Х3sl = 1..10, Ssl = 1..0,1 и Х2sl = Х3sl = 1..0,1, Ssl = 0,1..1 увеличиваются в 10000 и 1000 раз соответственно.  
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Рис. 25. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl=1, Х3sl= 1..10,Ssl= 1..0,1  

ʍ1sl = f(X2sl, X3sl, Ssl)
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Рис. 26. Х1sl = f(Х2sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl=Х3sl= 1..0,1,Ssl= 0,1..1 

Ниже представлена таблица 1, в которой собраны значения отношений Х1sl / Х1slb. Эти отношения пока-

зывают, на сколько увеличились или уменьшились величины последнего значения Х1slf по отношению к 

начальному Х1slb. 
Таблица 1.  

Расположение отношений Х1slf / Х1slb по убыванию 

№ 
п/п 

X1sl, 
ед. 

X2sl, 
ед. 

X3sl, 
ед. 

Ssl, ед.2  

(GDPsl , $) 
Х1slf / Х1slb  

1.  0,51…51015,2 1…0,1 1…10 1…10 100000,00 

2.  0,51…5101,52 1…0,1 1…10 1 10000,00 

3.  0,51…510,15 1 1…10 1…10 1000,00 

4.  0,51…510,15 1…0,1 1…10 1…0,1 1000,00 

5.  0,51…510,15 1…0,1 1 1…10 1000,00 

6.  0,51…51,02 1 1…10 1 100,00 

7.  0,51…51,02 1…0,1 1 1 100,00 

8.  0,51…10 1 1…7 1…0,4 19,60 

9.  0,51…5,1 1 1 1…10 10,00 

10.  0,51…510,15 1…10 1…10 1…10 10,00 

11.  0,51…5,1 1…0,1 1 1…0,1 10,00 

12.  0,51…5,1 1…0,1 1…0,1 1…10 10,00 

13.  0,51…1 1 1…0,7 1…4 1,96 

14.  0,51 1 1 1 1,00 

15.  0,51 1…10 1…10 1 1,00 



40 The scientific heritage No 33 (2019) 

16.  0,51 1…0,1 1…0,1 1 1,00 

17.  10…5,1 1 7…10 0,4…0,1 0,51 

18.  0,51…0,05 1…0,1 1…0,1 1…0,1 0,10 

19.  0,51…0,05 1 1 1…0,1 0,10 

20.  0,51…0,05 1…10 1…10 1…0,1 0,10 

21.  1…0,05 1 0,7…0,1 4…10 0,05 

22.  0,51…0,005 1…10 1 1 0,01 

23.  0,51…0,05 1…10 1 1…10 0,01 

24.  0,51…0,01 1 1…0,1 1 0,01 

25.  0,51…0,001 1 1…0,1 1…0,1 0,001 

26.  0,51…0,001 1…10 1…0,1 1…10  0,001 

27.  0,51…0,0005 1…10 1 1…0,1  0,001 

28.  0,51…0,0001 1…10 1…0,1 1  0,0001 

29.  0,51…0,00001 1…10 1…0,1 1…0,1  0,00001 

 

Следующая таблица 2 дает нам наглядное представление, какое количество переменных надо использо-

вать для того, чтобы величина Х1slf / Х1slb была максимальной. Из данной таблицы видно, что чем больше пере-

менных использую при вычислениях, тем большие значения принимают отношения Х1slf / Х1slb. 
Таблица 2.  

Статистика переменных для Х1slf / Х1slb по убыванию по группам 

№ 
п/п 

X1sl, 
ед. 

X2sl, 
ед. 

X3sl, 
ед. 

Ssl, ед.2  

(GDPsl , $) 
Х1slf / Х1slb  

1 переменная 

1.  0,51…51,02 1 1…10 1 100,00 

2.  0,51…51,02 1…0,1 1 1 100,00 

3.  0,51…5,1 1 1 1…10 10,00 

4.  0,51…0,05 1 1 1…0,1 0,10 

5.  0,51…0,005 1…10 1 1 0,01 

6.  0,51…0,01 1 1…0,1 1 0,01 

2 переменные 

7.  0,51…5101,52 1…0,1 1…10 1 10000,00 

8.  0,51…510,15 1 1…10 1…10 1000,00 

9.  0,51…510,15 1…0,1 1 1…10 1000,00 

10.  0,51…10 1 1…7 1…0,4 19,60 

11.  0,51…5,1 1…0,1 1 1…0,1 10,00 

12.  0,51…1 1 1…0,7 1…4 1,96 

13.  0,51 1…10 1…10 1 1,00 

14.  0,51 1…0,1 1…0,1 1 1,00 

15.  10…5,1 1 7…10 0,4…0,1 0,51 

16.  1…0,05 1 0,7…0,1 4…10 0,05 

17.  0,51…0,05 1…10 1 1…10 0,01 

18.  0,51…0,001 1 1…0,1 1…0,1 0,001 

19.  0,51…0,0005 1…10 1 1…0,1  0,001 

20.  0,51…0,0001 1…10 1…0,1 1  0,0001 

Все переменные 

21.  0,51…51015,2 1…0,1 1…10 1…10 100000,00 

22.  0,51…510,15 1…0,1 1…10 1…0,1 1000,00 

23.  0,51…510,15 1…10 1…10 1…10 10,00 

24.  0,51…5,1 1…0,1 1…0,1 1…10 10,00 

25.  0,51…0,05 1…0,1 1…0,1 1…0,1 0,10 

26.  0,51…0,05 1…10 1…10 1…0,1 0,10 

27.  0,51…0,001 1…10 1…0,1 1…10  0,001 

28.  0,51é0,00001 1é10 1é0,1 1é0,1  0,00001 
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THE INFLUENCE VARIABLES Х1sl, Х3sl AND PARAMETER Ssl ON X2sl  
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Аннотация 

Рассматривается актуальный вопрос получение при расчетах значения переменной Х2sl, который достигается 

с помощью расчетов при использовании переменных Х1sl, Х3sl и параметра Ssl. Полученные значения переменно 

Х2sl позволяют выявить границы, в которых они могут существовать. 

Abstract 

The present article deals with the calculation of a variable Х2sl and plotted 2D-figures. The meanings of variable 

Х2sl allow us to understand how the following variables Х1sl, Х3sl and parameter Ssl influence on it. 

Ключевые слова: расчетная переменная Х1sl, параметр Ssl характеризующий ВВП, 2D-графики, Excel 

Keywords: calculation Х2sl, variables Х1sl, Х3sl, 2D-figures, Excel. 

 

Ранее автор провел расчеты по объему экономической оболочки Ssl (GDP), которые были описаны в 

статье [1, 2]. В представленной ниже статье показано, как влияют значения двух переменных Х1sl и Х3sl, а 

также параметра Ssl (GDP) на расчеты переменной Х2sl. При этом значения переменных могут быть посто-

янными, увеличиваются или уменьшаются в 10 раз. Таким образом, рассматривается вопрос изменения Х2sl 

= f(Х1sl, Х3sl, Ssl).  

X2sl = f(X1sl, X3sl, Ssl)
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Рис. 1. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl)  

Х1sl=Х3sl=1, Ssl=1..10  
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Рис. 2. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl=1, Х3sl= Ssl=1..10 

Зависимости Х2sl на рисунках 1 и 2 были построены при переменных Х1sl = Х3sl = 1, Ssl = 1..10 и Х1sl = 1, Х3sl = 

Ssl = 1..10. Здесь значения Х2sl на рис. 1 увеличиваются в 3,16 раза с 0,71 до 2,26, а на рис. 2 увеличиваются с 0,71 до 22,59, 

т.е. в 31,62 раз. 

X2sl = f(X1sl, X3sl, Ssl)
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Рис. 3. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl= 1..10, Х3sl=Ssl=1  

X2sl = f(X1sl, X3sl, Ssl)
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Рис. 4. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х2sl= Х3sl=1..10, Ssl=1 

Здесь на рисунках 3 и 4 значения Х2sl были построены при переменных Х1sl = 1..10, Х3sl = Ssl = 1 и Х1sl = 

Х3 = 1..10, Ssl = 1 соответственно. Так на рис. 3 построенная зависимость Х2sl увеличивается с 0,71 до 7,14, 

т.е. в 10,0 раз по линейному закону, а на рис. 4 уменьшается в 3,16 раза с 0,71 до 0,23. 

На следующих двух рисунках 5 и 6 показаны две зависимости Х2sl, которые были построены при перемен-

ных Х1sl = Х3sl = 1, Ssl = 1..10 и Х1sl = Ssl = 1..10, Х3sl = 1 соответственно. Как видно из рис. 5 здесь значения 

Х2sl увеличиваются в 3,16 раза с 0,71 до 2,26, а на рис. 6 остаются неизменными и равны 0,71.  
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X2sl = f(X1sl, X3sl, Ssl)
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Рис. 5. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl)  

Х1sl= Х3sl=1, Ssl=1..10 

X2sl = f(X1sl, X3sl, Ssl)
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Рис. 6. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl= Ssl=1..10, Х3sl= 1 

X2sl = f(X1sl, X3sl, Ssl)
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Рис. 7. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl= Ssl=1, Х3sl=1..10 

X2sl = f(X1sl, X3sl, Ssl)
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Рис. 8. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl= Х3sl=Ssl=1..0,1 

На двух рисунках 7 и 8 представлены две зависимости Х2sl при переменных Х1sl = Ssl = 1, Х3sl = 1..10 и Х1sl 

= Х3sl = Ssl = 1..0,1 соответственно. Здесь на рис. 7 значения Х2sl увеличиваются с 0,71 до 7,14, т.е. в 10,0 раз 

по линейному закону, а на рис. 8 уменьшаются с 0,71 до 0,07, т.е. в 10,0 раз так же по линейному закону. 
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Рис. 9. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl= Х3sl= 1..0,1, Ssl=1 

X2sl = f(X1sl, X3sl, Ssl)
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Рис. 10. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl= 1..0,1, Х3sl=Ssl=1 

На рисунках 9 и 10 были построены зависимости Х2sl при Х1sl = Х3sl = 1..0,1, Ssl = 1 и Х1sl = 1..0,1, Х3 = Ssl = 1. 

Так на рис. 9 значения Х2sl уменьшаются с 0,71 до 0,23, т.е. в 3,16 раза, а на рис. 10 увеличиваются в 3,16 раза с 0,71 до 2,26. 

На двух рисунках 11 и 12 были построены 2D графики Х2sl при Х1sl = Х3sl = 1, Ssl = 0,1..1 и Х1sl = 1, Х3sl 

= Ssl = 1..0,1 соответственно. Здесь на рис. 11 построенная зависимость уменьшается в 3,16 раза с 0,71 до 

0,23. Кривая же Х2sl, представленная на рисунке 12, уменьшается 31,62 раз с 0,71 до 0,02.  
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Рис. 11. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl= Х3sl=1,Ssl=0,1..1 
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0,00

0,25

0,50

0,75

0 2 4 6 8 10ˉ ʧ/ʧ

X
2
s
l
,
 
ʝ
ʜ
.

 
Рис. 12. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl=1, Х3sl= Ssl=1..0,1 
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X2sl = f(X1sl, X3sl, Ssl)
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Рис. 13. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl)  

Х1sl = Ssl= 1..0,1, Х3sl=1 

X2sl = f(X1sl, X3sl, Ssl)
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Рис. 14. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl= Ssl=1,Х3sl=1..0,1 

Из рисунка 13 видно, что зависимость Х2sl при переменных Х1sl = Ssl = 1..0,1, Х3sl = 1 имеет постоянное 

значение 0,71. На рисунке 14 зависимость Х2sl при Х1sl = Ssl = 1, Х3sl = 1..0,1 уменьшается в 10,0 раза с 0,71 

до 0,07 по линейному закону. 
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Рис. 15. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl= Х3sl=1..10, Ssl= 1..0,1 
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Рис. 16. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl= 1..10, Х3sl=Ssl= 1..0,1  

Из кривой Х2sl, изображенной на рисунке 15, видно, что она имеет максимумы 1,24 в точках 5 и 6. 

Данная кривая была построена при следующих значениях переменных Х1sl = Х3sl = 1..10, Ssl = 1..0,1. Следу-

ющий рисунок 16 был построен при переменных Х1sl = 1..10, Х3sl = Ssl = 1..0,1. Здесь кривая Х2sl уменьшается 

в 100,0 раз с 0,71 до 0,01.  
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Рис. 17. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl= Ssl= 1..10, Х3sl=1..0,1  
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Рис. 18. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl= Ssl= 1.. 0,1, Х3sl= 1..10 

При построении рисунка 17 были использованы следующие переменные Х1sl = Ssl = 1..10, Х3sl = 1..0,1. 

Полученная кривая Х2sl уменьшается в 10,0 раз с 0,71 до 0,07 по линейному закону. На рисунке 18 пока-

занная кривая Х2sl при Х1sl = Ssl = 1.. 0,1, Х3sl = 1..10 увеличивается в 10,0 с 0,71 до 7,14 так же по линейному 

закону.  
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Рис. 19. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl= Х3sl=1..0,1, Ssl= 1..10 

X2sl = f(X1sl, X3sl, Ssl)
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Рис. 20. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl=1..0,1, Х3sl=Ssl= 1..10 
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Кривая Х2sl на рисунке 19 при переменных Х1sl = Х3sl = 1..0,1, Ssl = 1..10 имеет максимумы 1,24 в точках 

5 и 6. На рисунке 20 построенная кривая Х2sl также увеличивается с 0,71 до 71,42, т.е. в 100,0 раз при 

переменных Х1sl = 1..0,1, Х3sl = Ssl = 1..10. 

Представленные кривые Х2sl на рисунках 21 и 22 в обоих случаях уменьшаются с 0,71 до 0,02 и с 0,71 

до 0,07, т.е. в 31,62 и в 10,0 раз. При построении кривых Х2sl на этих рисунках были использованы значе-

ния переменных: Х1sl = 1..10, Х3sl = 1..0,1, Ssl = 1 и Х1sl = 1..10, Х3sl = 1, Ssl = 1..0,1 соответственно. 
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Рис. 21. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl=1..10, Х3sl=1..0,1, Ssl= 1 

X2sl = f(X1sl, X3sl, Ssl)
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Рис. 22. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl=1..10, Х3sl=1, Ssl= 1..0,1 

X2sl = f(X1sl, X3sl, Ssl)
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Рис. 23. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl=1, Х3sl= 1..10,Ssl= 1..0,1  

X2sl = f(X1sl, X3sl, Ssl)
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Рис. 24. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl=Х3sl= 1..0,1,Ssl= 0,1..1 

 

Как видно из рисунков 23 и 24 построенные зависимости Х2sl при переменных Х1sl =1, Х3sl = 1..10, Ssl 

= 1..0,1 и Х1sl =Х3sl = 1..0,1, Ssl = 0,1..1 имеют максимумы 3,16 в точке 7 и 1,0 в точке 4 соответственно.  
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Рис. 25. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl=1, Х3sl= 1..10,Ssl= 1..0,1  

X2sl = f(X1sl, X3sl, Ssl)
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Рис. 26. Х2sl = f(Х1sl,Х3sl,Ssl) 

Х1sl=Х3sl= 1..0,1,Ssl= 0,1..1 

Из последних двух рисунков 25 и 26 видно, что построенные зависимости Х2sl при переменных Х1sl 

= 1, Х3sl = 1..10, Ssl = 1..0,1 и Х1sl = Х3sl = 1..0,1, Ssl = 0,1..1 увеличиваются в 31,62 и 10,0 раз соответственно.  

Ниже представлена таблица 1, в которой собраны значения отношений Х2sl/Х2slb. Эти отношения по-

казывают, на сколько увеличились или уменьшились величины последнего значения Х2slf по отношению 

к начальному значению Х2slb.  
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Таблица 1.  

Расположение отношений Х2slf / Х2slb по убыванию 

№ 

п/п 

X1sl, 

ед. 

X2sl, 

ед. 

X3sl, 

ед. 

Ssl, ед.2  

(GDPsl , $) 

Х2slf / Х2slb  

1.  1…0,1 0,71…71,42 1…10 1…10 100,00 

2.  1 0,71…22,59 1…10 1…10 31,62 

3.  1…0,1 0,71…22,59 1…10 1 31,32 

4.  1…10 0,71…7,14 1…10 1…10 10,00 

5.  1 0,71…7,14 1…10 1 10,00 

6.  1…0,1 0,71…7,14 1…10 1…0,1 10,00 

7.  1…0,1 0,71…7,14 1 1…10 10,00 

8.  1 0,71…3,16 1…7 1…0,4 4,43 

9.  1 0,71…2,26 1 1…10 3,16 

10.  1…10 0,71…2,26 1…10 1 3,16 

11.  1…0,1 0,71…2,26 1 1 3,16 

12.  1…5 0,71…1,24 1…5 1…0,6 1,73 

13.  1…0,6 0,71…1,24 1…0,6 1…5 1,73 

14.  1 0,71…1 1…0,7 1…4 1,40 

15.  1 0,71 1 1 1,00 

16.  1…10 0,71 1 1…10 1,00 

17.  1…0,1 0,71 1 1…0,1 1,00 

18.  1 3,16…2,26 7…10 0,4…0,1 0,71 

19.  5…10 1,24…0,71 5…10 0,6…0,1 0,58 

20.  0,6…0,1 1,24…0,71 0,6…0,1 5…10 0,58 

21.  1…10 0,71…0,23 1 1 0,32 

22.  1…0,1 0,71…0,23 1…0,1 1 0,32 

23.  1 0,71…0,23 1 1…0,1 0,32 

24.  1 1…0,23 0,7…0,1 4…10 0,23 

25.  1…0,1 0,71…0,07 1…0,1 1…0,1 0,10 

26.  1 0,71…0,07 1…0,1 1 0,10 

27.  1…10 0,71…0,07 1…0,1 1…10 0,10 

28.  1…10 0,71…0,07 1 1…0,1 0,10 

29.  1 0,71…0,02 1…0,1 1…0,1 0,03 

30.  1…10 0,71…0,02 1…0,1 1 0,03 

31.  1…10 0,71…0,01 1…0,1 1…0,1 0,01 

 

Следующая таблица 2 дает нам наглядное представление, какое количество переменных надо исполь-

зовать для того, чтобы величина Х2slf / Х2slb была максимальной. Из данной таблицы видно, что чем больше 

переменных использую при вычислениях, тем большие значения принимают отношения Х2slf / Х2slb. 
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Таблица 2.  

Статистика переменных для Х2slf / Х2slb по убыванию по группам 

№ 

п/п 

X1sl, 

ед. 

X2sl, 

ед. 

X3sl, 

ед. 

Ssl, ед.2  

(GDPsl, $) 

Х2slf / Х2slb  

1 переменная 

1.  1 0,71…7,14 1…10 1 10,00 

2.  1 0,71…2,26 1 1…10 3,16 

3.  1…0,1 0,71…2,26 1 1 3,16 

4.  1…10 0,71…0,23 1 1 0,32 

5.  1 0,71…0,23 1 1…0,1 0,32 

6.  1 0,71…0,07 1…0,1 1 0,10 

2 переменные 

7.  1 0,71…22,59 1…10 1…10 31,62 

8.  1…0,1 0,71…22,59 1…10 1 31,32 

9.  1…0,1 0,71…7,14 1 1…10 10,00 

10.  1 0,71…3,16 1…7 1…0,4 4,43 

11.  1…10 0,71…2,26 1…10 1 3,16 

12.  1 0,71…1 1…0,7 1…4 1,40 

13.  1…10 0,71 1 1…10 1,00 

14.  1…0,1 0,71 1 1…0,1 1,00 

15.  1 3,16…2,26 7…10 0,4…0,1 0,71 

16.  1…0,1 0,71…0,23 1…0,1 1 0,32 

17.  1 1…0,23 0,7…0,1 4…10 0,23 

18.  1…10 0,71…0,07 1 1…0,1 0,10 

19.  1 0,71…0,02 1…0,1 1…0,1 0,03 

20.  1…10 0,71…0,02 1…0,1 1 0,03 

Все переменные 

21.  1…0,1 0,71…71,42 1…10 1…10 100,00 

22.  1…10 0,71…7,14 1…10 1…10 10,00 

23.  1…0,1 0,71…7,14 1…10 1…0,1 10,00 

24.  1…5 0,71…1,24 1…5 1…0,6 1,73 

25.  1…0,6 0,71…1,24 1…0,6 1…5 1,73 

26.  5…10 1,24…0,71 5…10 0,6…0,1 0,58 

27.  0,6…0,1 1,24…0,71 0,6…0,1 5…10 0,58 

28.  1…0,1 0,71…0,07 1…0,1 1…0,1 0,10 

29.  1…10 0,71…0,07 1…0,1 1…10 0,10 

30.  1…10 0,71…0,01 1…0,1 1…0,1 0,01 
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Аннотация 

Рассматривается актуальный вопрос получение при расчетах значения переменной Х3sl, который до-

стигается с помощью расчетов при использовании переменных Х2sl, Х3sl и параметра Ssl. Полученные 

значения переменно Х3sl позволяют выявить границы, в которых они могут существовать. 

Abstract 

The present article deals with the calculation of a variable Х3sl and plotted 2D-figures. The meanings of 

variable Х3sl allow us to understand how the following variables Х1sl, Х2sl and parameter Ssl influence on it. 

Ключевые слова: расчетная переменная Х3sl, параметр Ssl характеризующий ВВП, 2D-графики, Ex-

cel 

Keywords: calculation Х3sl, variables Х1sl, Х2sl, 2D-figures, Excel. 

 

Ранее автор провел расчеты по объему экономической оболочки Ssl (GDP), которые были описаны в 

статье [1, 2]. В представленной ниже статье показано, как влияют значения двух переменных Х1sl и Х2sl, 

а также параметра Ssl (GDP) на расчеты переменной Х3sl. При этом значения переменных могут быть 

постоянными, увеличиваются или уменьшаются в 10 раз. Таким образом, рассматривается вопрос измене-

ния Х3sl = f(Х1sl, Х2sl, Ssl).  
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Рис. 1. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl)  

Х1sl=Х2sl=1, Ssl=1..10  
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Рис. 2. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl=1, Х2sl= Ssl=1..10 

Зависимости Х3sl на рисунках 1 и 2 были построены при переменных Х1sl = Х2sl = 1, Ssl = 1..10 и Х1sl = 1, Х2sl = 

Ssl = 1..10. Здесь значения Х3sl на рис. 1 уменьшаются в 3,16 раза с 1,4 до 0,44, а на рис. 2 увеличиваются с 1,4 до 4,43, т.е. 

в 3,16 раз. 
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Рис. 3. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х2sl= 1..10, Х1sl=Ssl=1  

ʍ3sl = f(X1sl, X2sl, Ssl)
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Рис. 4. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х2sl= Х1sl=1..10, Ssl=1 

Здесь на рисунках 3 и 4 значения Х3sl были построены при переменных Х1sl = 1..10, Х2sl = Ssl = 1 и Х1sl = 

Х2sl = 1..10, Ssl = 1. Так на рис. 3 построенная зависимость Х3sl увеличивается с 1,4 до 14,0, т.е. в 10,0 раз по 

линейному закону, а на рис. 4 увеличивается в 3,16 раз с 1,4 до 4,43. 

На следующих двух рисунках 5 и 6 показаны две зависимости Х3sl, которые были построены при перемен-

ных Х1sl = Х2sl = 1, Ssl = 1..10 и Х1sl = Ssl = 1..10, Х2sl = 1 соответственно. Как видно из рис. 5 здесь значения 

Х3sl увеличиваются в 31,62 раз с 1,4 до 44,27, а на рис. 6 значения Х3sl остаются неизменными и равны 1,40. 
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ʍ3sl = f(X1sl, X2sl, Ssl)
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Рис. 5. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl)  

Х1sl= Х2sl=1, Ssl=1..10 
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Рис. 6. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl= Ssl=1..10, Х2sl= 1 

ʍ3sl = f(X1sl, X2sl, Ssl)
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Рис. 7. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl= Ssl=1, Х2sl=1..10 

ʍ3sl = f(X1sl, X2sl, Ssl)
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Рис. 8. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl= Х2sl=Ssl=1..0,1 

На двух рисунках 7 и 8 представлены две зависимости Х3sl при переменных Х1sl = Ssl = 1, Х2sl = 1..10 и Х1sl 

= Х2sl = Ssl = 1..0,1 соответственно. Здесь на рисунках 7 значения Х3sl увеличивается с 1,4 до 14,0, т.е. в 10,0 

раз по линейному закону, а на рис. 8 уменьшаются с 1,4 до 0,14, т.е. в 10 раз также по линейному закону. 
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Рис. 9. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl= Х2sl= 1..0,1, Ssl=1 

ʍ3sl = f(X1sl, X2sl, Ssl)
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Рис. 10. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl= 1..0,1, Х2sl=Ssl=1 

На рисунках 9 и 10 были построены зависимости Х3sl при Х1sl = Х2sl = 1..0,1, Ssl = 1 и Х1sl = 1..0,1, Х2sl = Ssl = 1. 

Так на рис. 9 значения Х3sl уменьшаются с 1,4 до 0,04, т.е. в 31,62 раз, а на рис. 10 уменьшаются в 3,16 раз с 1,4 до 0,44. 

На двух рисунках 11 и 12 были построены 2D графики Х3sl при Х1sl = Х2sl = 1, Ssl = 0,1..1 и Х1sl = 1, Х2sl 

= Ssl = 1..0,1 соответственно. Здесь на рис. 11 построенная зависимость увеличивается в 3,16 раза с 1,4 до 

4,43. Кривая же Х3sl, представленная на рисунке 12 уменьшается в 3,16 раза с 1,4 до 0,44. 
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Рис. 11. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl= Х2sl=1,Ssl=0,1..1 

ʍ3sl = f(X1sl, X2sl, Ssl)
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Рис. 12. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl=1, Х2sl= Ssl=1..0,1 
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ʍ3sl = f(X1sl, X2sl, Ssl)
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Рис. 13. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl)  

Х1sl = Ssl= 1..0,1, Х2sl=1 

ʍ3sl = f(X1sl, X2sl, Ssl)
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Рис. 14. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl= Ssl=1,Х2sl=1..0,1 

Из рисунка 13 видно, что зависимость Х3sl при переменных Х1sl = Ssl = 1..0,1, Х2sl = 1 не изменяется и 

равна 1,40. На рисунке 14 зависимость Х3sl при Х1sl = Ssl = 1,Х2sl =1..0,1 уменьшается в 10,0 раз с 1,4 до 0,14 

по линейному закону. 
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Рис. 15. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl= Х2sl=1..10, Ssl= 1..0,1 

ʍ3sl = f(X1sl, X2sl, Ssl)
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Рис. 16. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl= 1..10, Х2sl=Ssl= 1..0,1  

Из кривой Х3sl, изображенной на рисунке 15, видно, что она увеличивается с 1,4 до 140,, т.е. в 100,0 

раз. Данная кривая была построена при следующих значениях переменных Х1sl = Х2sl = 1..10, Ssl = 1..0,1. Сле-

дующий рисунок 16 был построен при переменных Х1sl = 1..10, Х2sl = Ssl = 1..0,1. Здесь кривая Х3sl имеет 

максимум 2,42 в точках 5 и 6. 

ʍ3sl = f(X1sl, X2sl, Ssl)

0,0

0,5

1,0

1,5

0 2 4 6 8 10
ˉ ʧ/ʧ

X
3
s
l, 
ʝ
ʜ.

 
Рис. 17. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl= Ssl= 1..10, Х2sl=1..0,1  
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Рис. 18. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl= Ssl= 1.. 0,1, Х2sl= 1..10 

При построении рисунка 17 были использованы следующие переменные Х1sl = Ssl = 1..10, Х2sl = 1..0,1. 

Полученная зависимость Х3sl уменьшается по линейному закону в 10 раз. На рисунке 18 показанная зави-

симость Х3sl при Х1sl = Ssl = 1..0,1, Х2sl = 1..10 увеличивается по линейному закону в 10 раз. 
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Рис. 19. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl= Х2sl=1..0,1, Ssl= 1..10 

ʍ3sl = f(X1sl, X2sl, Ssl)
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Рис. 20. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl=1..0,1, Х2sl=Ssl= 1..10 

Кривая Х3sl на рисунке 19 при переменных Х1sl = Х2sl = 1..0,1, Ssl = 1..10 уменьшается в 100 раз с 1,4 до 

0,01. На рисунке 20 построенная кривая Х3sl имеет максимумы 2,42 в точках 5 и 6 при переменных Х1sl = 

1..0,1, Х2sl = Ssl = 1..10. 
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Представленная кривая Х3sl на рисунке 21 имеет максимум 1,96 в точке 4, а на рисунке 22 увеличи-

вается с 1,4 до 14,01, т.е. в 10 раз. При построении кривых Х3sl на этих рисунках были использованы 

значения переменных: Х1sl = 1..10, Х2sl = 1..0,1, Ssl = 1 и Х1sl = 1..10, Х2sl = 1, Ssl = 1..0,1 соответственно. 
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Рис. 21. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl=1..10, Х2sl=1..0,1, Ssl= 1 

ʍ3sl = f(X1sl, X2sl, Ssl)
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Рис. 22. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl=1..10, Х2sl=1, Ssl= 1..0,1 

ʍ3sl = f(X1sl, X2sl, Ssl)
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Рис. 23. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl=1, Х2sl= 1..10,Ssl= 1..0,1  

ʍ3sl = f(X1sl, X2sl, Ssl)
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Рис. 24. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl=Х2sl= 1..0,1,Ssl= 0,1..1 

 

Как видно из рисунка 23 построенная кривая Х3sl увеличивается с 1,4 до 44,27, т.е. в 31,62 раз, а на 

рисунке 24 построенная зависимость Х3sl уменьшается в 31,62 раз с 1,4 до 0,04. Данные кривые Х3sl были 

построены при следующих переменных Х1sl = 1, Х2sl = 1..10, Ssl = 1..0,1 и Х1sl = 1, Х2sl = 1..10, Ssl = 1..0,1. 
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Рис. 25. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl=1, Х2sl= 1..10,Ssl= 1..0,1  

ʍ3sl = f(X1sl, X2sl, Ssl)
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Рис. 26. Х3sl = f(Х1sl,Х2sl,Ssl) 

Х1sl=Х2sl= 1..0,1,Ssl= 0,1..1 

Из последних двух рисунков 25 и 26 видно, что построенная зависимость Х3sl на рис. 25 имеет мак-

симум 6,2 в точке 7, а кривая Х3sl на рис. 26 уменьшается в 10,0 раз с 1,4 до 0,14. Данные кривые были 

построены при переменных Х1sl = 1, Х2sl = 1..10, Ssl = 1..0,1 и Х1sl = Х2sl = 1..0,1, Ssl = 0,1..1 соответственно.  

Ниже представлена таблица 1, в которой собраны значения отношений Х3sl/Х3slb. Эти отношения по-

казывают, на сколько увеличились или уменьшились величины последнего значения Х3slf по отношению 

к начальному значению Х3slb.  
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Таблица 1.  

Расположение отношений Х3slf / Х3slb по убыванию 

№ 

п/п 

X1sl, 

ед. 

X2sl, 

ед. 

X3sl, 

ед. 

Ssl, ед.2  

(GDPsl , $) 

Х3slf / Х3slb  

1.  1…10 1…10 1,4…140,01 1…0,1 100,00 

2.  1…10 1…10 1,4…44,27 1 31,62 

3.  1 1…10 1,4…44,27 1…0,1 31,62 

4.  1…10 1…10 1,4…14 1…10 10,00 

5.  1 1…10 1,4…14 1 10,00 

6.  1…0,1 1…10 1,4…14 1…0,1 10,00 

7.  1…10 1 1,4…14 1…0,1 10,00 

8.  1…0,4 1…7 1,4…6,2 1 4,43 

9.  1 1…10 1,4…4,43 1…10 3,16 

10.  1…10 1 1,4…4,43 1 3,16 

11.  1 1 1,4…4,43 1…0,1 3,16 

12.  1…5 1…0,6 1,4…2,42 1…0,6 1,73 

13.  1…0,6 1…5 1,4…2,42 1…5 1,73 

14.  1…4 1…0,7 1,4…1,96 1 1,40 

15.  1 1 1,4 1 1,00 

16.  1…10 1 1,4 1…10 1,00 

17.  1…0,1 1 1,4 1…0,1 1,00 

18.  1 1…0,1 1,4…0,14 1 1,00 

19.  0,4…0,1 7…10 6,2…4,43 1 0,71 

20.  5…10 0,6…0,1 2,42…1,4 0,6…0,1 0,58 

21.  0,6…0,1 5…10 2,42…1,4 5…10 0,58 

22.  1 1 1,4…0,44 1…10 0,32 

23.  1…0,1 1 1,4…0,44 1 0,32 

24.  1 1…0,1 1,4…0,44 1…0,1 0,32 

25.  4…10 0,7…0,1 1,96…0,44 1 0,23 

26.  1…0,1 1…0,1 1,4…0,14 1…0,1 0,10 

27.  1…10 1…0,1 1,4…0,14 1…10 0,10 

28.  1…0,1 1 1,4…0,14 1…10 0,10 

29.  1…0,1 1…0,1 1,4…0,04 1 0,03 

30.  1 1…0,1 1,4…0,04 1…10 0,03 

31.  1é0,1 1é0,1 1,4é0,01 1é10 0,01 

 

Следующая таблица 2 дает нам наглядное представление, какое количество переменных надо исполь-

зовать для того, чтобы величина Х3slf / Х3slb была максимальной. Из данной таблицы видно, что чем больше 

переменных использую при вычислениях, тем большие значения принимают отношения Х3slf / Х3slb. 
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Таблица 2.  

Статистика переменных для Х3slf / Х3slb по убыванию по группам 

№ 

п/п 

X1sl, 

ед. 

X2sl, 

ед. 

X3sl, 

ед. 

Ssl, ед.2  

(GDPsl , $) 

Х3slf / Х3slb  

1 переменная 

1.  1 1…10 1,4…14 1 10,00 

2.  1…10 1 1,4…4,43 1 3,16 

3.  1 1 1,4…4,43 1…0,1 3,16 

4.  1 1…0,1 1,4…0,14 1 1,00 

5.  1 1 1,4…0,44 1…10 0,32 

6.  1…0,1 1 1,4…0,44 1 0,32 

2 переменные 

7.  1…10 1…10 1,4…44,27 1 31,62 

8.  1 1…10 1,4…44,27 1…0,1 31,62 

9.  1…10 1 1,4…14 1…0,1 10,00 

10.  1…0,4 1…7 1,4…6,2 1 4,43 

11.  1 1…10 1,4…4,43 1…10 3,16 

12.  1…4 1…0,7 1,4…1,96 1 1,40 

13.  1…10 1 1,4 1…10 1,00 

14.  1…0,1 1 1,4 1…0,1 1,00 

15.  0,4…0,1 7…10 6,2…4,43 1 0,71 

16.  1 1…0,1 1,4…0,44 1…0,1 0,32 

17.  4…10 0,7…0,1 1,96…0,44 1 0,23 

18.  1…0,1 1 1,4…0,14 1…10 0,10 

19.  1…0,1 1…0,1 1,4…0,04 1 0,03 

20.  1 1…0,1 1,4…0,04 1…10 0,03 

Все переменные 

21.  1…10 1…10 1,4…140,01 1…0,1 100,00 

22.  1…10 1…10 1,4…14 1…10 10,00 

23.  1…0,1 1…10 1,4…14 1…0,1 10,00 

24.  1…5 1…0,6 1,4…2,42 1…0,6 1,73 

25.  1…0,6 1…5 1,4…2,42 1…5 1,73 

26.  5…10 0,6…0,1 2,42…1,4 0,6…0,1 0,58 

27.  0,6…0,1 5…10 2,42…1,4 5…10 0,58 

28.  1…0,1 1…0,1 1,4…0,14 1…0,1 0,10 

29.  1…10 1…0,1 1,4…0,14 1…10 0,10 

30.  1é0,1 1é0,1 1,4é0,01 1é10 0,01 
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Abstract 

Methods for increasing the resistance of weakened bee colonies, stimulating the reproductive activity of the 

uterus, and increasing the body weight of the bee family are studied. It has been established that various feeding, 

antibiotic treatment, ozonization of bees and hives are used for this purpose. 
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The main risk of intestinal diseases is on the end 

of wintering and early spring, that is connected with the 

physiological characteristics of the intestine and the 

functional state of bees in this period [1, p. 238]. In this 

regard, all preventive measures of intestinal diseases of 

bees are reduced to the observance of veterinary-sani-

tary rules of their content, proper feeding and the use of 

modern methods and means for increasing their 

productivity [2, p. 52; 3, p. 141]. 

A number of authors for the prevention of intesti-

nal bacterial diseases are the following activities: pre-

vention of the placement of apiaries closer than 1 km 

from livestock and poultry buildings and Parking of 

cattle on pastures, the location of apiaries away from 

bodies of water contaminated by the feces; ensuring 

bees drinkers especially with fresh and salted water, 

and also benign foods. 

Others believe that in order for bee colonies to 

grow and develop intensively, always be healthy, 

strong and highly productive, we need a plentiful and 

complete forage base consisting of 100 or more species 

of plants and producing nectar and pollen throughout 

the active period of life of bees. 

As a rule, diseases susceptible to weakened fam-

ily, bad after winter. Therefore, one of the priority tasks 

is to provide bees with feedings, which in the shortest 

possible time would increase the resistance of a weak-

ened family, stimulate the reproductive ability of 

Queens, increase the body weight of the inhabitants of 

the hive. 

The most common carbohydrate feeding is sugar 

syrup with various dressings. Meanwhile, currently in 

the literature there are reports that the acidified syrup 

bees introduced an insufficient amount of enzymes to 

break down the sugars, resulting in sugar processing is 

delayed or not at all, as a result of this feed is obtained, 

the consumption of which requires additional energy 

consumption, reduces the life potential of bees, wors-

ens wintering and their spring development. 

It was found that partially neutralize the negative 

sides of sugar syrup helps feeding bees sugar-honey 

dough – Kandy, which is distinguished by 3 types: 

sugar-honey dough – prepared from powdered sugar 

(80%), honey (19%) and water (1%); sugar dough con-

tains 70% powdered sugar and 30% inverted syrup; and 

sugar-protein dough is prepared from honey (22%), wa-

ter (4%), acetic acid (0.03%), sugar (64%), sugar pol-

len, obnozhki (5%), fodder yeast (5%). 

Feeding the dough has a number of advantages 

over feeding with sugar syrup, because bees take the 

dough them as needed, do not tolerate and do not put in 

the cells of the honeycomb, like sugar syrup. Neverthe-

less, the use of the test for the formation of winter 

stocks is undesirable, because bees eat it very slowly. 

Therefore, it is desirable to give the dough in the au-

tumn before the cold weather as a supportive food and 

for the introduction of the necessary therapeutic dress-

ings. 

It should be noted that for the normal functioning 

of the digestive system in the first place, in spite of 

feeding, a significant role is played by a normal state of 

its microbiota [4, p. 56]. Therefore, the purposeful for-

mation of the predominance of beneficial microflora 

with the help of various drugs and feedings, both in 

modern animal husbandry and beekeeping, is very im-

portant. 

For example, microbiological preparation apinik, 

which is used immediately after wintering to displace 

the putrid microflora and restore normal Association of 

microorganisms in the intestinal tract of bees. In the re-

sult, the wives of the overwintered hives have high ac-

tivity and vitality, can grow to 30-35% more young 

bees than have not received the drug. 

Of particular interest are reports about antibiotics 

in beekeeping, where it is noted that they, in particular, 

penicillin and biomitsin in small doses, improve the 

General physiological condition of the bees, which 

manifests itself in increasing life expectancy, increas-

ing the weight of the larvae and bees and increase their 

viability [5, p. 98]. Also, antibiotics stimulate the activ-

ity of bees, which is characterized by their longer and 

more intense flight activity; there is an increase in 
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growth, productivity of healthy families. Simultane-

ously antibiotics have on the body of bees and preven-

tive effect. 

Recently in the literature more often there are mes-

sages on the role of ozone in the disinfection of bee-

keeping equipment, beehives, feed, stimulate the devel-

opment of bee families, preventive measures for dis-

eases of bees, in particular, and of intestinal etiology. 

The study of this issue is devoted to the work of many 

authors [6, p. 205; 7, p. 80]. In addition, many works 

devoted to the antibacterial activity of ozone in relation 

to sanitary-important bacteria (Staphylococcus aureus, 

Escherichia coli, Pseudomonas aeruginosa, Bacillus 

subtillis) [8, p. 110; 9, p. 44; 10, p. 271] showed that in 

a greater degree, ozone has a bactericidal activity 

against representatives of gram-positive microorgan-

isms – Staphylococcus aureus and hay Bacillus, and to 

a lesser extent Escherichia coli and Pseudomonas. The 

optimal bactericidal effect of ozone is achieved by us-

ing concentrations of 12-25 mg/m3 for 30-60 minutes 

or 120 minutes or more at a concentration of 6 mg / m3. 

Thus, this literature review showed that honeybees 

are a single-purpose biological organism, which should 

be investigated taken together. With a single metabo-

lism, bees, like no other organism, are affected by var-

ious adverse factors. Given this fact, it is necessary to 

know all the basic biological patterns of life of the bee 

family and timely use various tools to maintain balance 

in this complex organism. Because the environmental 

situation is deteriorating every year, as well as due to 

omissions in the conditions of operation, maintenance 

and feeding, bees are exposed to various diseases, 

among which a special role is played by intestinal bac-

teriosis. This fact can be explained by the physiological 

characteristics of the structure and functioning of the 

digestive system of bees in combination with their un-

balanced feeding. It is known that to eliminate this 

problem can help the use of various dressings, addi-

tives, stimulants, containing in its composition all the 

necessary substances for the body of the bee. 

However, despite the rather large volume of pub-

lications devoted to this topic, it is clear that the search 

for promising and qualitative methods to increase 

productivity and stimulate the development of bee col-

onies is relevant at the present time. 
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